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BATATA - ALIMENTO SAUDAVEL

A batata vem sendo citada nos principais meios
de comunicagao do Brasil como possivel causa-
dora de cancer, como um dos produtos que mais
contém residuos de agrotoxicos, como alimento
proibido as criangas (propagandas de gelatina),
como alimento que mancha roupa (propaganda
de sabdo em p6), como alimento que engorda e
batata frita de boa qualidade é aquela transpor-
tada por mais de 10.000 km, pois somente esta
¢ crocante por fora e macia por dentro.

No caso do cancer, as informagdes citam que
alimentos ricos em carboidratos quando prepa-
rados em altas temperaturas (>400 °C) podem
provocar a doenca. As matérias enfatizam a
batata frita e complementam dizendo que se trata
de uma pesquisa em andamento... Se realmente o
problema ocorre, por que citar somente a batata
e ndo bolachas, macarrdo, pdo, mandioca frita,
salgadinhos de milho, arroz, etc.

No caso de residuos de agroquimicos, vale lem-
brar que a maioria dos produtos sdo aplicados em
parte aérea, ou seja, nas folhas e ndo diretamente
nos tubérculos. Praticamente ninguém come cas-
ca de batata, assim como no preparo de pratos a
base de batata, a lavagem, o cozimento, a fritura
ou na forma de batata assada, os produtos, se es-
tiverem presentes, sdo eliminados ou degradados.
Algumas reportagens basearam-se em analises
realizadas em laboratorios ndo credenciados
(equipamentos e metodologias deficientes).

Quanto a propaganda de gelatina, a intengdo é
transmitir uma idéia de alimento proibido prin-
cipalmente as criancas. Sem duvidas, o consumo
em excesso de batata frita ou qualquer alimento,
inclusive gelatina, pode ser prejudicial a satde
de criangas e adultos.

Quanto & propaganda do sabdo em po, fica a
divida nos expectadores se o sabao realmente é
eficiente ou a batata frita ¢ um péssimo alimento.
Manchas de gordura ndo servem para provar a
eficiéncia de um sabdo. Ha sujeiras muito mais
dificeis de serem eliminadas...corrupgdo por
exemplo.

Batata engorda... 6leo, maionese, recheios ndo
engordam... o que engorda ¢é a batata. Ha tantas
formas de se consumir batata, talvez milhares de
alternativas. Néo € por acaso que a batata ¢ o 4°
alimento mais consumido no mundo. Enquanto
alguns médicos e nutricionistas proibem seus
pacientes de comer batata dizendo que batata
engorda, outros profissionais da mesma area

recomendam dietas que incluem batata apds
grandes cirurgias ou tratamentos para reducdo
de colesterol. Quem estara certo...

Batata boa, crocante por fora e macia por
dentro tem que viajar de navio mais de 10.000
km... Serd que isto tem algum fundamento ou
ndo passa de um artificio para vender batatas
do hemisfério norte. O Brasil pode produzir
quantidade e qualidade suficiente para atender
melhor os consumidores. Estas importagdes
(equivalente a producdo de mais de 15.000 ha)
sdo desnecessarias e contribuem negativamente
para a balanga comercial do Brasil. Os valores
gastos com estas importacdes correspondem a 3
vezes o valor de uma indiistria capaz de atender
100% do atual consumo de batata processada
no pais.

Resultados parciais e infundados, falta de ética,
respeito e falta de competéncia caracterizam uma
série de situacdes que provocam s€rios prejuizos
a Cadeia Brasileira da Batata.

Se batata frita realmente causa cancer, vamos
comer batata cozida...

Se batata apresenta residuo de agroquimicos,
vamos penalizar os produtores que aplicam
produtos proibidos...

Se ndo comer batatas fritas vende mais gelati-
na, comam apenas gelatina com varios tipos de
sabores artificiais...

Se 0 sabdo em po realmente é bom, acabe com
a corrupgao...

Se batata engorda, experimente trocar de mé-
dico...ou morreras em breve.

Se batata boa precisa viajar 10.000 km, que tal
comprar batata em Oiapoque, viajar ate o Chui e
retornar ao Oiapoque. Em seguida preparar uma
por¢do de batata frita...acompanhada de uma
cerveja Heinekken ou Budwiser...

Quem sabe um dia as coisas melhorem...
cada um cuida de seu produto sem ofender
o produto alheio, as pesquisas sejam conclu-
sivas, os laudos de andlise de residuos sejam
resultados oficiais, os médicos e nutricionistas
se entendam e nossa gente coma a melhor
batata do mundo, a batata brasileira.

Natalino Shimoyama
Gerente Geral ABBA
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Novos Tempos

A agricultura sempre foi considerada o
primo pobre na economia brasileira, hora
era chamado de caloteiros, hora de caipiras,
raramente ressaltavam a importancia do
agronegocio. Os tempos foram passando e
uma revolugao silenciosa foi acontecendo,
o agronegdcio nos Ultimos 15 anos trans-
formou-se no principal esteio da economia
brasileira.

- Fomos a revolug@o dos anos 90, a prin-
cipal arma do Brasil para abrir mercados
pelo mundo.

- Os analistas econdmicos sempre coloca-
ram que o sucesso do plano real deveu-se
prioritariamente a ancora verde.

- Nenhum setor responde tdo rapidamente
a estimulos quanto a agricultura.

- A maior capacidade de gerar emprego € a
um custo menor ¢ do agronegécio.

- Somos lideres em tecnologia em varias
cadeias produtivas, fato de suma importancia
em se considerando os parcos recursos que
dispomos para pesquisa.

- Em 2002, enquanto a economia brasileira
marcava passo, 0 agronegocio avangou 9%
em seu PIB em relacdo a 2001.

- Somos responsaveis pelo superavit prima-
rio recorde das contas brasileiras em 2002.

Haveria espaco para mais uma série de
informagdes, porém vale analisarmos a mu-
danga de governo.

Todo este arcabouco criado pelo agronego-
cio de uma hora para outra passa a ser gerido

SRS,

i ATk

por uma oposi¢ao que historicamente foi hos-
til ao agronegocio empresarial do Brasil.

O PT sempre rotulou fazendeiros e empre-
sarios do agronegocio como latifundiarios,
aproveitadores, usurpadores do erario e

é essenci

@EARD)

Agricultura :
€ a nossa vida
www.ihara.com.br

ADVERTENCIA

o willvulis com @ bock Prissiros

plicas Mo lve s embalagons ou equigamantcs om kagos, fantos, rics o demals corpos drigria. D
Seguir cOmELEMENIE 5 INSITUCOES i bukas & romics. Apbqus 3

g

§

PROTEGAC A SAUDE HUMANA, ANIMAL E MEIO-AMBIENTE

destruidores da natureza. Imagino que boa
parte dos empresarios agricola, sentiu um
frio na espinha quando se oficializou a vi-
toria de Lula.

Porém, o alivio foi grande quando o gover-
Nno Mostrou sua convicgao quanto ao agrone-
gocio. Fomos brindados com um Ministro da
Agricultura da envergadura do Dr. Roberto
Rodrigues mostrando a maturidade politica
do presidente que indicara nada menos que
o interlocutor do programa agricola de seu
adversario politico, José Serra.

Essa e outras atitudes vém demonstrando
que o PT esta disposto a passar por cima de
ideologias anacronicas e governar de manei-
ra progressista e participativa.

Nos do agronegocio temos que apoiar as
iniciativas contribuindo de maneira efetiva
nas politicas governamentais que a principio
se mostram coerentes.

Em suma, a possivel quebra de ritmo que
se previa no agronegdcio nao vai acontecer,
e pelo contrario, devemos acelerar o ritmo
de crescimento.

Acho que Deus além de brasileiro também
¢ agricultor.

Marcelo Balerini de Carvalho
Presidente da ABBA
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1° SIMPOSIO
BRASILEIRO DA
BATATA

AABBA ¢ 0 Departamento de Produgdo Vegetal
da ESALQ - USP, organizaram o I Simp6-
sio Brasileiro da Batata, realizado de 27 a 28
de novembro de 2002 em Piracicaba — SP.

O Simposio teve como objetivo a atualiza-
¢do técnica e a integragdo dos segmentos:
pesquisa, ensino, provedores de insumos e
produtores de batata. As instituigdes ABAG,
EMBRAPA Hortalicas,FEALQ, IAC Apta e
SOB apoiaram o evento e as empresas:
Basf, Bayer CropSciences, Dow AgroScien-

A REDE GLOBO VAI
AO CAMPO

A Rede Globo conta, desde outubro
de 2001, com uma equipe de atendimento
comercial voltada exclusivamente para o
agronegocio.

Com profissionais sediados em Londrina,
Porto Alegre, Aragatuba e Sao Paulo, a Globo
objetiva desenvolver o setor com produtos di-
ferenciados a um atendimento voltado para as
oportunidades que o agronegocio oferece.
Contatos: (11)3177.9107 /31779931 —Rede Globo

Evaristo Camara Machado Netto - Vice-Presidente,
Carlo Lovatelli - Presidente e

Cristiano Walter Simon - Vice-Presidente,

da esquerda para a direita:

Suplente:

Aloisio Nunes de Almeida — Copersucar
Carlo Filippo M. Lovatelli — Bunge Alim.
César Borges de Sousa —Caramuru
Cristiano Walter Simon — Andef

Félix Schouchana — BM&F

Gilbert B. Barbosa — Pirelli

José Roberto da Ros - Sindag

Kleber Moura — RBS/Canal Rural

Luiz Carlos Correa Carvalho - Unica
Roberto Rodrigues — Ceres

Shiro Nishimura — Jacto

Urbano Campos Ribeiral - Agroceres

ces, FMC, Ihara, Sipcam Agro, Du Pont,
Barana, Cargill Fertilizantes, Milenia, Impro-
crop, Companhia Téxtil Castanhal, Mitsui,
Serrana Fertilizantes e Sac Plast
patrocinaram o evento.

O Simposio teve a participagao de 350 pesso-
as, representando 09 estados do Brasil:

RS, SC, PR, SP, MG, GO, BA, DF ¢ AM.
Concluimos que o evento alcancou o obje-
tivo. Destacamos como pontos positivos a
qualidade das apresentacdes, a integragdo e
a satisfagdo dos participantes e das empresas
patrocinadoras.

Deixamos registrados os agradecimento da
ABBA a ESALQ, as Institui¢cdes de apoio,
as empresas patrocinadoras, aos alunos e aos
participantes que apoiaram o evento.

FUNCIONARIAS ABBA

e ).".-‘ l

Da direita para a esquerda:
Daniela (Coordenadora de Marketing), Cristiane
(Secretaria) e Cris (Coordenadora. Administrativa)

i
MELHOR IMPOSSIVEL

A ABBA esteve presente na posse do novo
Ministro da Agricultura, Pecudria e Abasteci-
mento - Dr. Roberto Rodrigues,
ocorrida no dia 02 de janeiro de 2003, pois
acreditamos que a experiéncia, competéncia e
patriotismo do novo ministro
serd fundamental para defender a Cadeia
Brasileira da Batata.
O Brasil ¢ auto suficiente no abastecimento
interno...
produzimos batata o ano todo...
somos mais de 5.000 produtores...
empregamos centenas de milhares de traba-
lhadores...
produzimos um alimento saudavel...
o Brasil ndo precisa importar batatas....
muito menos novos patogenos...
e mais desemprego....
BATATA BRASILEIRA
DEFENDA ESTA IDEIA

FALECIMENTO
ANTONIO HERMINIO
PINAZZA

No dia 1° de outubro de 2002 o agronego-
cio perdeu um dos maiores profissionais
brasileiro — Eng ® Agr © Antonio Herminio
Pinazza.

Pesquisador, Professor, Mestre em Econo-
mia Rural e Doutor em Ciéncias Agrarias,
foi autor de 59 trabalhos técnicos e cienti-
ficos. Lecionou na Universidade Federal de
Sdo Carlos, UFSCar, e Metodista de Pira-
cicaba. Atuava como Secretario Executivo
da Associacdo Brasileira de Agribusiness,
Abag.
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Resisténcia de variedades comerciais de batata

ao pulgao Myzus persicae e ao virus Y

Fernando J. Sanhueza Salas

(Pesquisador Cientifico, Instituto Biologico-LFF,
Sdo Paulo, Doutorando ESALQ-USP — Piracicaba):
salas@biologico.br

Alberto Fereres (CCMA-CSIC, Espanha)

Joao R.Spotti Lopes (ESALQ-USP, Piracicaba)

Os afideos (Hemiptera; Sternorrhyncha)
sdo insetos sugadores importantes como
pragas de plantas cultivadas em varias re-
gides do mundo, particularmente na zona
temperada, devido a grande capacidade de
multiplicag@o e habito alimentar polifago
de muitas espécies. Os principais proble-
mas que esses insetos causam as culturas
podem ser divididos em: a) danos diretos
devido a sua alimentacdo sobre a planta
hospedeira, resultando em subseqiiente
retirada de nutrientes e, b) danos indiretos,
envolvendo a transmissao de fitovirus, acao
toxicogénica por substincias introduzidas
via saliva e até mesmo o favorecimento de
fungos saprofitas (fumagina) que crescem
sobre excrementos agucarados (honeydew)
dos afideos. Em batata, os afideos se des-
tacam pela transmissdo de muitos virus,
principalmente o virus do enrolamento das
folhas da batata e varias espécies de Potyvi-
rus (Martinez-Garcia et al., 2001).

Entre as principais técnicas de controle de
pragas adotadas mundialmente, destaca-se
a resisténcia de plantas (Salas, 2001), seja
esta empregada visando o inseto, ou em
trabalhos relacionados com a resisténcia ao
fitovirus, inclusive no processo de transmis-
sdo. Em estudos desenvolvidos em 2002,
realizados em conjunto com o Dr. Alberto
Fereres do Laboratorio de Entomologia
do Centro de Ciéncias do Meio Ambiente
(CCMA-CSIC, Madri, Espanha) e o Prof.
J.R. Spotti Lopes (ESALQ-USP), foi pos-
sivel avaliar alguns cultivares comerciais
amplamente empregados no Brasil e suas
respostas frente a trés isolados do virus Y
da batata (Potato virus Y — PVY) (isolados
da Espanha) e ao afideo vetor, Myzus per-
sicae. Para tal, realizaram-se testes com as
variedades: Agata, Jaette Bintje, Mondial,
Monalisa (Brasil) e Sant¢ (Espanha) que
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Figura .1 - Comparaggo da eficiéncia de transmissdo de trés isolados do
Potato virus Y (PVY) por inoculagdo mecénica e por afideos (Myzus persicae
e Aphis gossypii) em Solanum tuberosum cv. Desirée. Madrid, 2002.

visaram avaliar a porcentagem de trans-
missdo de PVY, taxas de desenvolvimento
(antibiose) e a nao-preferéncia (antixenose)
por afideos, além de ensaios para determinar
o vetor mais eficiente desses isolados.

Em resultados preliminares, obtidos em
laboratorio, verificou-se que quando se
compara a eficiéncia de transmissdo dos

perdas.

Um controle eficiente de virus transmiti-
dos por pulgdes em hortaligas depende de
uma estratégia de ambito geral, empregando
diversas taticas, sejam estas com enfoque
no manejo da cultura (medidas de controle
dirigida as fontes de virus e ao inseto-vetor)
e resisténcia varietal. Uns exemplos sdo os

Tabela.1 - Avaliacdo da eficiéncia de transmissao de trés isolados do Potato virus Y (PVY)
por Myzus persicae para cinco variedades comerciais de batata. Madrid, 2002.

PVY© pvy "™ pvy N
. % de Nivel de % de Nivel de % de Nivel de
Variedade transmissdo | resisténcia | transmissdo | resisténcia | transmissdo | resisténcia
1) )

Agata 57,14 a MR 89,28 a S 85,71 a S
Jaette Bintje | 50,00 a MR 92,85 a S 39,28 b MR
Mondial 89,28 b S 75,00 a S 50,00 b MR
Monalisa 96,42 b S 75,00 a S 32,14 b MR
Sante 0c R 0b R 0c R

(1) Inoculagado de virus com 10 afideos por planta-teste

(2) Tabela de niveis de resisténcia

isolados de PVY por Aphis gossypii ¢ M.
persicae, este Ultimo se mostra mais eficien-
te (Figura 1), no entanto, observa-se que A4.
gossypii também transmite os isolados.

Quanto a transmissao de isolados de PVY
por M. persicae para diferentes cultivares
de batata, observou-se uma variagdo na
porcentagem de infecg¢@o de acordo com o
isolado testado, implicando em diferentes
niveis de resisténcia (Tabela 1), sendo a
variedade espanhola Santg resistente a todos
os isolados. Esta variedade foi desenvolvida
pela NEIKER/Pais Basco e, quando desafia-
dos com isolados de PVY oriundos da Es-
panha, apresentou resultados promissores.
As demais variedades testadas mostraram,
no maximo, uma resisténcia moderada aos
mesmos virus (Tabela 1).

Os resultados preliminares dos expe-
rimentos de antibiose indicaram que M.
persicae se desenvolve nas trés variedades
avaliadas, Agata, Jaette Bintje e Monalisa,
porém com uma taxa menor em Monalisa,
quando comparada com as demais. Ao com-
parar as cinco variedades em experimentos
de livre escolha (antixenose), detectou-
se uma maior preferéncia alimentar por
Mondial e nenhuma diferencga significativa
entre as demais. Com estes resultados
pode-se recomendar, de acordo com o tipo
de infec¢do mais freqiiente em campo, uma
variedade onde os pulgdes se reproduzam
menos ou mais lentamente e que possua uma
resisténcia moderada ao PVY, minimizando

R = Resistente: plantas infectadas (0-25%)
MR =Moderadamente resistente: plantas infectadas (25-60%)
S = Suscetivel: plantas infectadas (60—100%)

testes realizados na Espanha, empregando-
se dois ou mais métodos de controle

combinados. Nestes ensaios, em alface,
| e

Figura 2- Sinir
gror Wl pa

empregam-se coberturas (Agrotéxtil, um
ndo tecido) que funcionam como barreiras
fisicas para o inseto vetor, aliadas ao uso de
inseticidas - este mesmo modelo também
pode ser empregado na cultura de batata,
para tal, ha a necessidade da interag@o entre
o trindmio produtor/extensionista/pesqui-
sador no intuito da melhora da producao,
principalmente na cultura de batata.
Referéncias Bibliogrdficas: Consulte os autores

Agradecimentos:
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MOSCA-BRANCA

SUPERPRAGA DA AGRICULTURA MUNDIAL
AMEACA A BATATICULTURA BRASILEIRA

André Luiz Lourengao - andre@iac.br

José Alberto Caram de Souza dias - jcaram@iac.br
Cristina Gomes Quevedo Fugi - crisagro97@hotmail.com
IAC — Instituto Agrondmico de Campinas Centro de P & D
Fitossanidade

INTRODUCAO

Os insetos denominados comumente de mos-
cas-brancas, pertencem a familia Aleyrodidae,
ordem Hemiptera, e compreendem cerca de
1200 espécies conhecidas, estando a maioria
delas distribuidas em regides tropicais. De to-
das essas espécies, poucas sdo referidas como
pragas importantes na agricultura, merecendo
destaque a mosca-branca de casa de vegetacao
Trialeurodes vaporariorum e, principalmente,
Bemisia tabaci.

Descrita por Gennadius em 1889 como
Aleyrodes tabaci com base em exemplares
coletados em planta de fumo, na Grécia, a
mosca-branca B. tabaci disseminou-se por
todos os continentes, ndo sendo constatada
sua presenga apenas na Antarctica. Trata-se
de inseto polifago, isto ¢, que se alimenta e
também se cria em ampla gama de plantas,
incluindo-se culturas de expressdo econdmica
e plantas da vegetagdo espontanea. Sua disse-
minagdo por diferentes regides geograficas é
atribuida ao transporte de material vegetal pelo
homem. No Brasil, sua presenga é conhecida
desde a década de 20, quando o pesquisador
Gregorio Bondar assinalou sua ocorréncia
em nosso pais. A partir da década de 50, foi
proposta a existéncia de ragas ou bidtipos
em B. tabaci em virtude da descoberta de
que, populagdes morfologicamente idénti-
cas, apresentavam caracteristicas bioldgicas
distintas, como diferencas na colonizagdo de
plantas e também na transmissao de virus. No
inicio dos anos 90, foi introduzido no Brasil,
mais precisamente no Estado de Sdo Paulo,
o bidtipo B de B. tabaci (= B. argentifolii
Bellows & Perring). Em seqiiéncia, esse inseto
rapidamente atingiu as principais fronteiras
agricolas do pais, sendo poucos os estados
onde ainda ndo ocorre. O bidtipo B é mais
nocivo a agricultura que outros bidtipos de B.
tabaci porque, além de atuar como vetor de
virus, também causa danos diretos as plantas
devido a alimentagdo (succdo de seiva e
inje¢do de substancias toxicas), reduzindo o
vigor da planta, induzindo anomalias fisiolo-
gicas, como a folha-prateada-da-aboboreira
¢ 0 amadurecimento-irregular-dos-frutos-do-
tomateiro, depositando grande quantidade de
secrecdo agucarada que prejudica os processos
fisiologicos da planta e favorece a ocorréncia
de fumagina. Atualmente no Brasil, pode-
se destacar a importancia econdmica de B.
tabaci bidtipo B, para as culturas do algodao,
meldo, melancia, aboboras, feijao, hortaligas,
com destaque para o tomateiro, ornamentais
e, mais recentemente, a batata. Dependendo

da regido, surtos populacionais tém ocorrido
em soja, videira e maracuja, nesta ultima com
transmissao de virus.

BIOLOGIA

As moscas-brancas passam pelas fases de
ovo, ninfa, com quatro fases, sendo a tltima
conhecida como pupa e adulto. Para B. tabaci
bidtipo B, os ovos sdo depositados pelas féme-
as na face inferior das folhas e apresentam um
pedicelo que o liga ao tecido foliar. A duracdo
da fase de ovo pode variar de 6 até 15 dias,
dependendo da temperatura. Terminado esse
periodo, a ninfa sai do ovo e caminha pela
folha até selecionar um local adequado, onde
introduz seu estilete para alimentacdo da seiva
daplanta, e ai permanece fixa até a emergéncia
do adulto. A duracdo dessa fase é bastante
variavel, dependendo além da temperatura
da planta hospedeira. Sob temperaturas ao
redor de 25°C, a fase de ninfa em plantas de
tomate pode durar de 12 a 13 dias. Todavia,
sob temperaturas mais baixas, essa fase e a de
ovo tendem a se alongar. Emergindo os adul-
tos, o acasalamento se darad principalmente
no periodo entre 12 horas e dois dias. Tanto
as ninfas como os adultos se alimentam da
seiva das plantas. A transmissdo de virus é
realizada pelos adultos que, ao se alimentarem
da seiva de uma planta infectada, tornam-se
portadores do virus ao passar para outra planta
sadia, e nela se alimentando, transmitem esse
agente infeccioso. No Brasil, sdo de grande
importancia econdmica o virus do mosaico-
dourado-do-feijoeiro (Bean golden mosaic
virus — BGMV) e o geminivirus que vem
infectando tomateiros, Tomato yellow vein
streak virus (TYVSV), ambos transmitidos
por B. tabaci bidtipo B.

OCORRENCIA EM BATATA

A ocorréncia de mosca-branca em batata ¢é
conhecida hd muitos anos, mas suas infesta-
¢des ndo vinham causando grandes preocu-
pacdes aos agricultores. Recentemente, apos
a introducdo do bidtipo B de B. tabaci, tém
sido verificadas infestagdes mais severas desse
inseto em lavouras de batata no estado de Sao
Paulo, inclusive com transmissao de virus. Em
batata, a duracdo do ciclo de vida do inseto é
semelhante a encontrada para outras culturas.
Em teste conduzido sob condi¢gdes ambientes,
a fase de ovo durou de 6 a 8 dias ¢ a fase ninfal
ao redor de 11 dias.

Transmissio de virus para a batata

Em 1985, Julio Daniels (EMBRAPA — Clima
Temperado) e colaboradores, relataram um
surto de um tipo de mosaico com caracteris-
ticas de deformacgao das folhas, em planta¢des

de batata no estado do Rio Grande do Sul.
Esses pesquisadores associaram os sintomas
com os de uma virose semelhante que ocor-
ria em batatais na Argentina, denominada
mosaico-deformante-da-batata. Apesar de
naquele pais ndo se ter suspeitado, naquela
ocasido de transmissdo por mosca-branca,
por volta de 1987-88, batata-semente da
variedade Achat, plantada no estado de Sdo
Paulo, adquirida do Rio Grande do Sul, apre-
sentou alta incidéncia do mosaico-deformante.
Identificagdes preliminares feitas por meios
biologicos e moleculares pelos pesquisadores
A. S. Costa e J. Veja (IAC-ex Segéo de Viro-
logia) indicaram a presenca de geminivirus,
sendo que a transmissdo pela mosca-branca
B. tabaci foi também confirmada. Avalia¢des
de perdas causadas pelo mosaico-deformante,
em plantas com infecc¢do secunddria, aponta-
ram redugdo de 40% no peso da produgdo da
variedade Achat.

Desde o final da década de 80 até o final da
de 90, ndo se registrou nenhuma ocorréncia
do mosaico-defornante em batatais no Brasil,
possivelmente pelo ndo-aproveitamento da
batata-semente Achat oriunda do Rio Grande
do Sul para os ciclos seguintes. Além disso,
os lotes de batata-semente certificada estavam
certamente livres dessa virose.

Em meados da década de 90, algumas plan-
tacdes de tomate da regido de Hortolandia e
de Sumaré- SP, apresentavam alta incidéncia
de uma virose até entdo desconhecida, carac-
terizada por riscas amarelas nas nervuras, bas-
tante visivel nas folhas apicais, principalmente
das plantas jovens. Essas riscas tendem a se
estender amarelecendo o limbo foliar a partir
do peciolo (fotol - tomateiro).

A constante associagdo de plantagdes de
tomate com batata dentro de uma mesma
propriedade ou entre propriedades vizinhas,
além da presenca intensiva de mosca-branca

TYVSV.em torﬁa.teiro

ocorrendo de forma praticamente incontro-
lavel em plantagdes da regido de Sumaré,
levaram a suspeita da presenga de geminivirus,
transmitido por mosca-branca, o que foi pos-
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teriormente comprovado com base em testes
moleculares e inclusive por analise de seqii-
éncia do DNA viral. Por se tratar de geminivi-
rose distinta bioldgica (passa mecanicamente
para plantas testes de Datura stramonium)
e molecularmente das outras geminiviroses
até entdo descritas em tomatais. Essa nova
virose ficou denominada Tomato yellow vein
streak virus (TYVSV) (Farias et al, 1997),
o que se traduz pela sintomatologia de risca
amarela das nervuras do tomateiro, conforme
denominada anteriormente (Souza-Dias et
al, 1996). Testes de transmissdo do TYVSV
por B. tabaci para plantas jovens de batata de
diversas variedades, reproduziram sintomas
de mosaico-deformante, semelhantes aqueles
verificados na década de 80, de origem do Rio
Grande do Sul. Alguns anos mais tarde, Avila
e colaboradores (Avila et al; 2000) através
de analise de genoma viral, confirmaram
ser o TYVSV o virus causador do mosaico-
deformante em plantas de batata oriundas do
Rio Grande do Sul. 4 foto 2

TYVSV em batata

mostra os sintomas de mosaico-deformante
em planta da variedade Monalisa, a qual foi
originada de tubérculo produzido por planta
infectada em campo, revelando a perpetuagao
do TYVSV pela batata-semente.

As evidéncias do mosaico-deformante da batata,
causadas pelo TYVSYV, em planta¢des de batata
intercaladas ou vizinhas aos tomatais, como se
verifica historicamente na regido de Sumaré, tém
merecido constante alerta por parte dos produto-
res, pesquisadores e responsaveis técnicos da vigi-
lancia fitossanitaria. Passou-se entdo a alertar aos
problemas da continuidade da interagdo tomatal
com batatal em regides como a de Sumaré, onde
surtos de mosca-branca tém demandado medidas
de controle desse inseto ndo apenas como praga,
mas também como vetor de viroses.

O encarecimento adicional para a cadeia produ-
tiva da batata, resultante da tentativa de controle
da mosca-branca ndo apenas como praga, mas
também como inseto vetor do TYVSV, soma-se
aos prejuizos decorrentes das perdas na produgdo
e degenerescéncia da batata-semente.

Métodos de controle

Resisténcia de plantas a insetos:

Estudos de resisténcia de plantas de expres-
sdo econdmica a B. tabaci tiveram grande
impulso nos ultimos anos, acompanhando a
crescente importancia desse inseto como praga
e vetor de virus em todo o mundo a partir dos

anos 80. Em culturas em que o inseto age
como transmissor de virus, avaliagdes para
selecdo de germoplasma tém sido efetuadas,
detectando-se linhagens com graus variaveis
de resisténcia em tomateiro e em feijoeiro.
Nestes casos, o ideal seria a introdugdo de
fatores de resisténcia ao virus, assim, em
tomateiro, tem-se atualmente os hibridos
‘Densus’, ‘Ty-Fanny’ e ‘Scala’, resistentes
a TYVSV e para feijoeiro, as cultivares
IAPAR 72, tolerante a BGMYV, IAC Carioca-
Eté e IAC-Tybatd, com niveis moderados de
resisténcia a esse virus. Para a batata, ainda
ndo se tém informagdes acerca da existéncia
de variedades resistentes a geminivirus. Para
outras culturas, como abdboras, algodao,
meldo e soja, diferengas entre as cultivares
com relagdo a colonizacdo e danos do in-
seto tém sido encontradas, sendo que, para
esta ultima, duas cultivares desenvolvidas
pelo TAC, TAC-17 e TAC-19, apresentam
resisténcia a B. tabaci bidtipo B, podendo
ser recomendadas para plantio em regides e
épocas em que o inseto constitui problema
para essa e outras culturas, contribuindo para
diminuir as populagdes do inseto.

Controle biologico:

diversos parasitoides e predadores podem
utilizar B. tabaci como presa. Entre os para-
sitdides, destacam-se micro-himenopteros
dos géneros Encarsia e Eretmocerus, cujo
emprego para controle de moscas-brancas
em casa de vegetacao e em outras formas de
cultivo protegido encontra-se bem estabe-
lecido, principalmente em paises europeus.
Entre os predadores, espécies pertencentes a
diferentes ordens foram registradas predando
B. tabaci bibtipo B no Brasil; em condigdes
de cultivo protegido, coccinelideo do género
Delphastus parecem ser, entre os insetos, 0s
agentes de controle mais eficientes. Com
relagdo a entomopatdogenos, avangos tém
ocorrido na selegdo de isolados mais viru-
lentos dos fungos Verticillium lecanii, Paeci-
lomyces fumosoroseus e Beauveria bassiana,
com agdo sobre moscas-brancas.

Controle quimico:

devido as caracteristicas do inseto, tem
sido o método mais empregado. Atual-
mente, os inseticidas com maior impacto
no controle de B. fabaci sdo os neonico-
tindides e os reguladores de crescimento
(IGR). Na primeira categoria, incluem-se
imidaclopride, acetamipride e tiametoxam,
enquanto buprofezim, um inibidor da sinte-
se de quitima, e piriproxifem, um analogo
do horménio juvenil, constitui-se IGRs. O
modo de acdo e os atributos bioquimicos
tornam esses produtos, coletivamente muito
eficientes no controle de B. tabaci. Todavia,
seu uso intensivo em alguns sistemas de
producdo tem conduzido ao aparecimento
de populagdes resistentes. O uso de extratos
vegetais no controle de B. tabaci tem sido
pesquisado, envolvendo avaliagdo de diver-
sas partes vegetais (frutos, folhas, ramos e
sementes) de diferentes espécies da familia

Meliaceae (Melia azedarach, Trichilia pallida
¢ Azadirachta indica); os melhores resultados
na mortalidade de ninfas foram obtidos com
extratos de sementes de 4. indica e de frutos
de M. azedarach.

Praticas culturais:

em fun¢do de sua natureza preventiva,
praticas culturais podem desempenhar papel
importante no manejo de moscas-brancas
em sistemas agricolas. Assim, podem ser
destacadas medidas como rotag¢do de cultu-
ras, destruicdo de restos culturais, manejo de
ervas daninhas, periodos livres de plantio,
as quais mostram-se efetivas se usadas em
escala regional, mas de dificil demonstragao
experimental. Outras praticas, como barreiras
vivas, cultura-armadilha, estande mais denso,
coberturas de solo com plasticos ou com outras
substancias refletivas ou ainda coberturas vivas,
podem causar impacto sobre moscas-brancas,
mas sao mais dificeis de serem adotadas pelos
produtores por requererem mudangas signifi-
cativas nos sistemas convencionais de cultivo.
Para as culturas que sdo afetadas por virus
transmitidos por B. tabaci e que sao inicialmen-
te produzidas em condigdes controladas para
posterior transplante, como € o caso do tomate,
as plantulas podem ser protegidas contra infes-
tagdo de adultos por meio de estruturas, como
tuneis de malha fina, que permitem passagem
de luz e de ar, mas que impedem a entrada de
insetos como moscas-brancas.

Manejo integrado:

na década de 90, foram desenvolvidos no
Arizona (EUA) programas de manejo para
as culturas do algoddo e do meldo. Estabele-
ceram-se métodos de amostragem, niveis de
acdo e estagios para uso de diferentes grupos
de inseticidas, comegando-se com os IGR e
deixando para o final os piretréides. Nessas
condigdes, em que B. tabaci ndo atuava como
vetor de virus de importancia para essas cul-
turas, os niveis de agdo eram relativamente
altos em comparac¢do com o de culturas como
o tomateiro e o feijoeiro, em que a mosca-
branca transmite com eficiéncia espécies de
virus extremamente nocivas, ¢ que os niveis de
acdo estdo proximos dos limites de deteccdo do
inseto. No Brasil, o grande desafio ¢ o desenvol-
vimento de programas de manejo de B. tabaci
que possam ser implementados nos diferentes
polos agricolas. Para isso, sdo necessarios
estudos da ecologia desse inseto nos sistemas
de produgdo e em ambientes adjacentes, cujas
informagoes servirdo de base para taticas que
visem evitar a0 maximo a presenca do inseto,
incluindo praticas como manipulag¢do do habi-
tat, destrui¢do de hospedeiros, tanto do inseto
como de virus, exclusdo e formas estaveis de
controle biologico. Além dessas medidas, que
incluem praticas culturais e controle bioldgico,
devem ser levados em consideragdo o uso de
cultivares resistentes (ao inseto e/ou ao virus)
e o controle quimico, com enfoque especial ao
manejo de resisténcia.

Literatura Pesquisada - Consulte o autor
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MANEJO DE REQUEIMA NA
CULTURA DA BATATA

ADEMIR SANTINI

Eng° Agronomo Desenvolvimento Técnico
Bayer CropScience Ltda (CREA n° PR-66452/D)
ademir.santini@bayercropscience.com

Dentro do grupo das solanaceas, a cultura da
batata desempenha papel importante dentro
do cenério agricola. Além de sua importancia
econdmica, desempenha papel igualmente
relevante em razdo do grande numero de
pessoas envolvidas nas atividades que com-
pdem a cadeia de negdcios. A batata ocupa o
quarto lugar entre os alimentos consumidos
no mundo, sendo superada apenas pelo trigo,
arroz e milho. Devido a possibilidade de alta
produtividade por unidade de area (é possivel
produzir 30 a 40 toneladas de batata/ha), isto é
3 a5 vezes mais do que o teto méaximo possivel
para os cereais. A importancia desta cultura a
médios e longos prazos, tende a crescer para
atender a crescente demanda alimentar da po-
pulacdo. A cultura impde um constante desafio
aos produtores, devido ao grande numero de
problemas fitossanitarios que ocorrem prati-
camente durante todo o ciclo.

A aplicacdo de novas técnicas de controle

a doencas e pragas, aliada a
uma agricultura moderna e
sustentavel, tem assegurado a
manutengao do potencial pro-
dutivo e sua qualidade, dentro
das exigéncias do mercado.
O consumidor nao busca
apenas qualidade. Hoje tam-
bém se preocupa em adquirir
produtos que tenha o menor
efeito negativo sobre os recur-
sos naturais. Portando, hoje
em dia a viabilidade da produgao deve incluir
nao s6 o retorno econémico, mas também o
custo relativo a preveng@o ou reparagdo dos
danos que as praticas de cultivo podem cau-
sar ao meio ambiente. Para tornar possivel o
processo produtivo com um desenvolvimento
agricola sustentavel, ¢ indispensavel o contro-
le integrado. Em resumo, manejar € preciso.

Positrg‘l't@

_

Requeima ou mela Phytophthora infestans

Caracteristicas — E uma das doencas
mais destrutivas da cultura batata, podendo
comprometer todo o campo de produgdo em
poucos dias. E favorecida por umidade ele-
vada (neblina, chuva fina, orvalho, irrigacdo
freqiiente) e temperaturas em torno de 20°C,
mas node ocorrer em regides de clima mais
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quente, desde que as noites sejam frias. A
infeccdo ocorre por meio de esporos do fungo
carregados pelo vento, provenientes de outros
cultivos de tomate, batatas infectadas ou de
plantas daninhas e soqueira.

Danos — A requeima afeta todos os orgéos
aéreos da batata. Nas folhas, a doenga se inicia
com pequenas manchas de aparéncia imida,
que se tornam necrosadas, marrons, com um
halo verde claro. Sob alta umidade (acima
de 90%), a parte de baixo da folha mostra
abundante esporulagdo do fungo em volta da
lesdo. No caule, as lesdes sao escuras e podem
causar a morte do broto terminal.

Controle — Entre as medidas de controle
recomendam-se: eliminar os restos culturais
logo apos a colheita, aplicar fungicidas pre-
ventivamente, preferencialmente os sistémi-
cos em ¢épocas de clima frio e umido e evitar
irrigagdo muito freqiiente , principalmente
por aspersao.

Dentro do controle quimico e obedecendo
ao programa de manejo integrado, a Empresa
Bayer CroPscience langa no mercado dois
novos fungicidas para o controle de Requei-
ma (Phytophthora insfestans): Positron Duo
e Censor

Positron Duo — Associa dois ingredientes
ativos, Iprovalicarb e Propineb. Apresenta
um elevado grau de eficiéncia no controle de
determinados fungos da classe dos oomicetos,
como a requeima (Phytophthora infestans). O
componente sistémico do Positron Duo, Ipro-
valicarb, ndo é somente um novo ingrediente
ativo, como também ¢ o tinico membro de um
novo grupo quimico de fungicidas, derivado
de aminoacidos naturais, com um exclusivo
mecanismo de agdo. Isso significa que ndo
apresenta resisténcia cruzada com outros
fungicidas existentes no mercado. Quando
aplicado preventivamente, Iprovalicarb
controla os fungos em diversas fases de seu
desenvolvimento. Inibe o patégeno durante
a germinagdo dos esporos € o crescimento
do tubo germinativo, fases em que também
o Propineb age sobre o fungo. Além disso,
Iprovalicarb inibe o desenvolvimento dos
apressorios e impede que o micélio do fungo
penetre no tecido vegetal e se desenvolva. Em
conjunto, os dois ingredientes ativos permane-
cem externa e internamente na planta e sdo de-
gradados lentamente, proporcionando assim,
um adequado periodo de protecdo a cultura.
A recomendacdo de dose na cultura da batata
¢ de 2,5Kg/ha. Recomenda-se sempre, para
evitar resisténcia, limitar o nimero de aplica-
¢oes por safra (no maximo 3 a 4 aplicagdes),
ndo fazer mais de 2 aplicagdes consecutivas
e utilizar a alternancia de fungicidas com
mecanismos de ac¢des diferentes.

Censor- O ingrediente ativo Fenamidone
exibe consistentemente alto nivel de eficacia
contra a requeima (Phytophthora infestans)
na cultura da batata. Recomendado em baixas
doses, proporciona maior seguranca para o
homem e meio ambiente. Possui excelente

Penetragao

Germinagao
de Esporos

Formacao dos esporos
Disseminagao
dos esporos

9% R

P
1-3dias

< de 8-a mais de 15 dias

Efeito de Positron Duo

1-3 dias

CICLO DE DESENVOLVIMENTO DE UM FUNGO OOMICETO E APLICACAO PREVENTIVA COM Positron Duo

eficacia preventiva combinada com acdo
translaminar e atividade antiesporulante.
Apresenta plena fitocompatibilidade para a
cultura, ndo ¢ toxico para passaros, abelhas,
ndo acumula em peixes, ndo toxico a organis-
mos aquaticosem condi¢des BPA e sem riscos
para insetos benéficos. Em virtude de suas
caracteristicas tdo especiais, Censor apresenta
perfil favoravel que o credencia e o posiciona
como fungicida ideal para o manejo integrado
e para programas de prevengao de resisténcia
em batata. Quanto a0 mecanismo de agdo, age
na mitocondria no complexo III, bloqueando
o transporte de elétrons, inibe a formagdo de

CensOr

ATP e conseqiientemente deixa o fungo sem
energia para sobreviver. Em alternancia com o
fungicida Positron Duo esta recomendado na
cultura da batata na dose de 0,31/ha associado
ao Propineb na dose de 2,0kg/ha

Assim, Positron Duo e Censor sdo ferra-
mentas adequadas e importantes para 0 manejo
de resisténcia de Phytophthora infestans na
batata e, seguramente serdo parceiros ideais
para assegurar a manutengdo do potencial
produtivo da cultura.

MECANISMO DE ACAO

Cadeia respiratéria na Mitocondria
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H
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NUTRICAO ADEQUADA

PRODUTIVIDADE COM LUCRO

O cultivo da batata constitui uma das mais
importantes atividades agricolas brasileiras.
As atividades agronomicas correlacionadas
a bataticultura tém se desenvolvido por va-
rias regides do pais. No tocante & nutri¢ao
mineral, pode-se dizer que se trata de uma
cultura altamente exigente, sendo respon-
savel por um elevado consumo de fertili-
zantes. Contudo, ndo se pode caracterizar a
totalidade dos processos de adubagdo como
adequados as caracteristicas agronomicas da
cultura. Em muitos casos, sdo verificadas
aplicagOes excessivas de fertilizantes. E
mais, s80 comuns 0s casos em que sequer
sdo coletadas amostras para analise quimica
de terra e determinagdo da fertilidade do
solo destinado ao cultivo da batata. Este
quadro remete a uma situagdo na qual ha
um uso indiscriminado de fertilizantes, cuja
conseqiiéncia direta é a reducdo do rendi-
mento financeiro proveniente do cultivo.

Alniments 30 Constmidor

0800 11 86 49

possui uma maior resisténcia a deficiéncia
hidrica e ao ataque de pragas e doengas.
As produtividades alcancadas sdo maiores
e a qualidade do produto final é superior.
O resultado ¢ uma otimiza¢do no retorno
econdmico em fun¢do do capital investido
pelo agricultor.

Um programa de adubagdo bem plane-
jado e conduzido, requer o seguimento
de uma etapa imprescindivel: a avaliagdo
da fertilidade do solo, através de analises
quimicas de terra. Os resultados enviados
pelo laboratério devem ser confrontados
com as necessidades nutricionais da cultura.
O plano de adubagdo deve convergir para a
maxima produtividade econdmica.

Pensando em todos esses fatores, a Cargill
Fertilizantes desenvolveu a linha FORCA
TOTAL. Sdo misturas de granulos de alta
qualidade, com um balango nutricional
adequado as necessidades da cultura.

Eng® Agr® Fabio Vale - Departamento de Marketing
fabio_vale@cargillferts.com.br - www.cargillfertili-
zantes.com.br - 0800.118649

Os micronutrientes boro, cobre, man-
ganés e zinco sdo incorporados aos graos
fosfatados, possibilitando uma aplicacao
mais homogénea. A utilizacdo de matérias-
primas com granulometria uniforme,
facilitam a aplicacdo e confere uma alta
qualidade fisica ao produto. Por garantir
também calcio e enxofre, permite diversos
manejos de adubagdo, possibilitando sua
utiliza¢do para todas variedades nos mais
diversos sistemas de produgdo. Pode ser
recomendada também para culturas como
soja, milho, arroz, feijdo, trigo, pastagem,
café e citrus.

A linha FORCA TOTAL pode ser adquirida
em big bags ou embalagens de 50 kg, amplian-
do a flexibilidade de utilizago pelo cliente.

Por isso, a escolha de produtos Cargill
Fertilizantes em sua proxima adubagdo sera
a certeza que faltava para a obtengdo de
maiores retornos da sua lavoura.

e niuire a lerra,
alimenta o futuro.

Assim como vocé, a Cangill Fertilizantes acredita na forga de tudb o que

vem di terma. Por isso, sempre coloca nela inovadonas solugies qgricols
Ve e contear com a qucliclade ¢ a tecnologia da Cargill Fertilizantes
em fodos os momendos. Afinal ndo I lmites pora quem acrediia

www.cargillfertilizantes.com. br

Fertilizantes

Um mundo de solugdes agricolas
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E vocé aumenta o lucro.

Rugby prolonga a prote

de forma prolongada, gradual e aumentando a

incipais pragas

Rugby protege contra os nematdides * (inclusive os de dificil controle)

e contra as pr

ATENGCAO

wames. ANDEF

BITge 1M

recaihsirio sgr

Consufie
Venuda sob

gualidade da sua colheita.
L. Amplo espectro

L. Longa acao residual

L. Acgao exclusiva de contato

. Solubilidade Moderada

L. Formulag¢do em granulado celulésico

o &

+MC.

Av. Dr, Moraes Sales, 711 - 3® andar - CEP: 13010
Campinas - SP - Tel.: (19) 3735-4400

Telefone de emergéncia: (34) 3319-3019

* Meloidogyne javanica
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Ingrediente Ativo: thifluzamide (grupo das piridinas)
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Fungicida sistémico @ powagrosciences
LINHA HORTIFRUTI
a‘ Ita’ m e n te Eﬁ caz ATE NG ;&0 Este produto @ perigoso a saude

humana, animal e ao meio g
ambiente. Leia atentamente e siga rigorosamente as c
instrugdes contidas no rétulo, na bula e na receita. i
no ContrOIE da’ Utilize sempre 0s equipamentos de protecaoc %
individual. Nunca permita a utilizagao do produto E
® ® por menores de idade, F
Rizoctoniose em todo i
engenheiro agrénomo. g
B Venda sob @
O CICIO da Batata, receitudrio agrondmico. A DEF E
I

Dow AgroSciences Industrial Ltda. - R. Alexandre Dumas, 1671 4% and.- ala C - CEP 04717-903 - Chac. Sto. Anténio - Sao Paulo - SP
Tel.: (11) 5188-9000 - Fax: (11) 5188-9501 - E-mail: agrosciencebr@dow.com - Internet: http://www.dowagrosciences.com.br



T3 Empresas Parceiras

BARANA & ABBA - PARCERIA DE SUCESSO

Muitas conquistas tém sido alcangadas com
a parceria da BARANA & ABBA, a seriedade
dos trabalhos da Associagdo Brasileira da Bata-
ta, unida a missdo da BARANA em apresentar
tecnologia para atender a necessidade especifica
de cada produto, vem se transformando em ins-
trumento para desenvolvimento de equipamentos
essenciais ao Beneficiamento de Batata.

Informagdo verdadeira é que o consumo de
batata lavada vem crescendo ao longo dos anos,
e ja esta sendo praticamente a tinica forma de
comercializa-la.

Nos dias em que € necessario oferecer o melhor
produto, com melhor prego e aspecto visual
possivel sem comprometer a saude dos consu-
midores, chegamos a conclusio de que o benefi-
ciamento de batatas pelo processo de lavagem ¢é
uma tendéncia mundial e que ¢ a melhor maneira

Vista do processo de escolha

NOVA PLAST
A EMBALAGEM
IDEAL PARA
SUAS BATATAS

de agregar valor ao seu produto final.

Importantissimo ¢é saber definir e planejar
todas as etapas do processo que inicia-se na
escolha do solo € uma boa semente, da va-
riedade correta e da mecanizagdo de todas as
etapas possiveis do plantio é de importancia
fundamental a colheita realizada na época
correta observando a aderéncia da pelicula
ao tubérculo e cuidados com a regulagem do
equipamento utilizado na colheita , evitando e
reduzindo esfolamentos.

Apos essas etapas que ninguém sabe melhor
do que o proprio produtor, € que inicia-se o tra-
balho da BARANA que dedica décadas de sua
existéncia na fabricacdo de equipamentos para
beneficiamento e classifica¢do de batatas.

Ao longo dos anos a BARANA busca desen-
volvimento e adequagdo as mudangas de mer-
cado, para que nos dias atuais possa oferecer
equipamentos com iniimeras vantagens tais
como: Pré-lavador e lavador com escovas e
base em PAD, cerdas sintéticas de polipropile-
no e fibra de coco parafinada de alta qualidade,
Escolha com roletes revestidos para eliminar
torrdes, Secador com ar quente, Escolha com
roletes revestidos para varios tipos de batatas,
Classificador de peneiras com balanceamento
de precisdo e Bicas ensacadoras revestidas com
lonas e sistema de pesagem automatica para 25
e 50 kg.

®

Nova Plast Ind. e Com. Ltda.

Todo equipamento tem suas bicas de pesagem
revestidas e com diferengas de altura inferior
a 180 mm, velocidade de todo seu sistema de
tracdo cuidadosamente calculado, somando a
sistema de recirculagdo de agua com trés esta-
gios e reciclagem por tanques de decantagdo, na
qual se consegue grande economia de agua.

Deixando a batata completamente limpa e
0 mais importante sem causar esfoladuras ou
danos mecanicos (batidas) que s6 se mostram
visiveis dois dias apos o beneficiamento, sendo
assim um produto totalmente aprovado pelo
consumidor e pela industria.

Produg@o aproximada: 22 ton/hora.

Consumo de agua: 15.000 litros/hora.

Para a Industria e Comércio BARANA
Ltda, fazer parte de uma associagédo res-
peitada como a ABBA, tem sido uma fer-
ramenta preciosa em busca da parceria com
todos os produtores de Batata no mercado
nacional e internacional.

Na solidez da parceria, buscamos a

cada dia, que Batata & BARANA

sejam sindnimos de qualidade, forca e
unido.

FONE: (19) 3451-3922 Limeira/ SP

barana@barana.com.br

P EARANALRSY
™ “ I
s

| g

Av. Brasil, 800 - Nova Odessa - SP - CEP 13460-000 - Fone: (19) 3466-8700 - Fax: (19) 3466-8719

e-mail: novaplast@novaplast.com.br
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Lady Rosetta
Chips de qualidade

Pedro Hayashi — jarril@uol.com.br
Foto — Klaas Schoenmaker

Ainda hoje, existem pessoas que pen-
sam que batata sdo todas iguais, ¢ que
qualquer variedade comprada na feira ou
quitanda pode se fazer qualquer prato.
Quando uma compra errada ¢ feita por
uma dona de casa, o pior que poderia
acontecer seria uma critica dos familiares
ou jogar fora todo nhoque que custou
além da batata, uma manha de domin-
go de trabalho intenso. Se esta
compra for feita por uma in-
dustria, que busca qualida-
de, rendimento industrial
e custos, a coisa pode
complicar bastante.
Houve época em que
a pequena industria
de batata frita
buscavam Bin-
tje ou Omega
no mercado
para suas
necessida-
des de batata
palha e chips
€ muitas vezes
comprando batata
impropria para
fritura.

Juntamente com
industria de chips de
grande porte de origem
americana, surgiram as ~
primeiras variedades de
batata com uma finalidade
especifica para fritura, esta
variedade foi a Atlantic, que é
tida como um padréo para a indstria
de chips. Esta variedade possui grandes
qualidades industrias, mas também possui
muitos defeitos, como alta susceptibili-
dade a virus (PVY), baixa taxa de multi-
plicacdo de sementes, e defeitos internos,
como coracdo oco e internal brown spot
(mancha chocolate ou mancha ferrugino-
sa) etc.

Atualmente, em nosso mercado uma
segunda variedade esta conquistando as
industrias de chips e de palha. Esta va-
riedade holandesa ¢ Lady Rosetta. E um
material de muitas qualidades industriais,
superiores as da Atlantic. Possui um teor
de matéria seca acima da Atlantic, isto
implica diretamente no rendimento indus-
trial, e também no consumo de gordura.
Além disso, a variedade ndo reverte agu-

L

car, ou seja, pode ser armazenada por um

periodo maior que a variedade padrdo sem

apresentar cor indesejavel.Como ponto
negativo, seria

pele rosada
que dificulta o des-
cascamento, sendo necessario um tempo
maior no processo. A perda causada por
este maior tempo no descascador (peeler),
¢ compensada pela maior quantidade de
solidos.Esta variedade apesar de pouco
conhecida no Brasil, ¢ amplamente culti-
vada em outras partes do mundo.
Descricao
Cruzamento
CARDINAL X SVP(VTN) 263-33-3
MEIJER BV(NL)

Tubérculos

Redondos, casca rosada, polpa ama-
rela claro, olhos profundos. Nao possui
boas caracteristicas para o mercado fresco
nas condi¢des brasileiras, embora cada
vez mais ¢ comercializada para o mercado

gaucho, que aceitam batatas de
pele rosada. Também como batata de
alto teor de solidos, tem tendéncia de des-
manchar quando cozida.
Planta
Planta de porte médio, cor verde claro,
flores roxas (plantio de verdo). Desenvol-
vimento lento no inicio, mas posterior-
mente com excelente cobertura do solo.
Produz grande numero de hastes e de
tubérculos por planta e com boa uniformi-
dade, ndo apresentando tubérculos muito
graudos.
Susceptivel a requeima (Phitophtora
infestans) e a pinta preta (Alternaria
solani). Moderadamente resistente a
sarna comum (Strptomyces scabies).
Boa resisténcia ao enrolamento
(PLRV) e excelente resisténcia ao
mosaico (PVY).
Pela facilidade em acamar,
mostra bastante susceptivel a
canela preta (Erwinia sp) e
2 mofo branco (Sclerotinia scle-
y rotiorum).
Cultivo
Nas condigOes brasileiras,
o cultivo de Lady Rosetta tem
mostrado boa estabilidade com

. O boa produtividade com tubér-

culos de alta qualidade indus-

trial. Pela grande facilidade em

produzir elevado niimero de has-

tes por batata-semente, o stand deve

ser por volta de 38.000 plantas por ha.
Um plantio mais adensado poderia acarre-
tar problemas com canela preta, principal-
mente nos cultivos de verdo, dado ao fato
de acamar com grande facilidade.

Um cuidado a ser observado seria um
bom controle de pinta preta no final de
ciclo, nestas condigdes ainda ha um ganho
expressivo em toneladas por hectare.

E recomendado pelos detentores, que

se fagca uma adubagdo nitrogenada maior
que em outras variedades. Este acréscimo
de nitrogénio deve ser aplicado com crité-
rio, conhecendo bem a regido e época de
plantio para ndo ter problemas com canela
preta.

A Lady Rosetta, com suas excelentes
caracteristicas industriais, qualidades
agronomicas seria a melhor opgao como
material de chips no momento.



ABBA
REALIZACOES
2002

A ABBA foi fundada em agosto de
1997. O periodo inicial (até 3 anos) foi
bastante dificil, pois apenas um pequeno
grupo de produtores percebiam a impor-
tancia de uma associagdo. Com o passar
do tempo, as custas de muita perseveranga,
felizmente o grupo foi aumentando e apos
05 anos podemos dizer que encontramos
um caminho certo.

Atualmente, a ABBA possue 52 asso-
ciados (85.000 ha de cultura, sendo 25.000
ha de batata - 30% da produgdo nacional),
29 empresas parceiras (agroquimicos, fer-
tilizantes, sacaria, irrigagdo, combustiveis,
maquinas , implementos, batata semente)
¢ 40 colaboradores (pesquisadores e pro-
fessores), unidos em busca de um objetivo
comum: defender a Cadeia Brasileira da
Batata.

Com este objetivo, a ABBA realizou as
seguintes atividades em 2002:

1. Informacdes: Revista Batata Show,
Sinopse ABBA, Levantamento Trimestral
de Area — plantio e colheita, pregos de
batata fresca, assuntos técnicos, etc.

Cartas

Gostaria de parabeniza-los pela esclarecedora re-
portagem sobre protecdo de cultivares, abordando
também a batata semente, publicada na revista batata
show n°5 de setembro 2002.

Também em setembro, na revista frutas e legumes
(ANOIIn°16), ha a reportagem sobre multiplicacao
de brotos de batata semente importada, promovida
pelo Dr. Caram, pesquisador do IAC, cujo projeto
tem o apoio do SEBRAE - agricultura familiar.

Na sua reportagem, ha a observagdo sobre a ver-
gonha que um cientista pode sofrer por uma batida
policial, em caso de multiplicagdo de variedades
protegidas. Também hé a afirmagdo de que no
Brasil ndo ha nenhum grupo ou produtor brasileiro
autorizado a produzir mini-tubérculos de variedades
protegidas.

Gostaria de colocar a nossa decepgao sobre a falta
de integrac@o e coeréncia de recursos, assim como
de nossa politica agricola fragil no que diz respeito
a cadeia da bataticultura.O nosso proprio governo
investiu na formagdo de RH, para que tivéssemos
competitividade em todos os segmentos, inclusive
melhoramento. Campos de pesquisa, estratégicos,
€ ndo menos importante, como teste ELISA e
micropropagacao colabora para se obter um valor
agregado a uma boa variedade. Proclone investiu
em processos pioneiros de esterilizagdo a plasma
e outro equipamento de automacdo para meio de
cultura em potes plasticos com produgdo media
por hora de 600 potes plasticos para 25 plantulas
cada pote (descartaveis e facilitam entrega a pro-
dutos) Este investimento veio com projeto PIPE da
FAPESP onde recebemos mais de R$ 300.000,00
em fundo perdido. Mais outros tantos projetos do

2. Defesa Fitossanitaria: denuncia de
irregularidades na utilizagdo de batata con-
sumo como semente, apoio a defini¢do de
novas legislagdes inerentes a batata, defesa
da batata consumo referente as dentincias de
residuos de agroquimicos, etc.

3. Projeto: Parceria — Solucao Inteli-
gente: adesdo de 29 empresas, criagdo e
distribuigao de cartazes — Aqui estas empre-
sas tem prioridades, fornecimento regular de
informagdes e apoio as empresas parceiras,
etc.

4. Ensino e Pesquisa: realizacdo de
palestras na ESALQ, UFU, UNICAMP,
Congresso SOB envio de informagdes a
pesquisadores e professores, acordo - Con-
vénio de Estadgios — ESALQ, etc.

5. Tecnologia e Profissionalizacgio:
Viagem Técnica a Africa do Sul, Palestras:
Agribusiness Mundial — Dr. Roberto Ro-
drigues (Ex-Presidente da ABAG — Atual
Ministro da Agricultura Pecuaria e Abas-
tecimento), Gestdo de Empresas Agricolas
— Dr. Ivan Wedekin (RCW — Consultoria) ,
Oportunidades do Agronegécio — Dr. Mauro
Lopes (FGV —RJ), Direitos do Empregador
Rural - Dr. Antenor Pelegrino (Consultor
Auténomo) e Dra Angela Pelegrino (SGS
do Brasil). Também podemos incluir neste
item o

CNPq com investimentos que ja somam mais de
R$ 800.000,00.

O que € contraditorio em sua reportagem € o seguin-
te: se no Brasil ndo somos autorizados a propagar
variedades protegidas (muitas vezes coincide com
0 que o mercado mais quer) e sendo a estratégia
da HZPC e outros de que fiquemos eternamente
dependentes desta importagdo (somos dependentes
desta tecnologia como vocé coloca na reportagem)
com valores inviaveis para nosso pais, deixando de
criar empregos € riquezas para nosso pais, tenho o
seguinte a colocar...

Porque o Brasil permitiu tal dependéncia e porque
os cientistas e produtores se reunem anualmente
em simposios e congressos com o lema: “batata
brasileira, defenda esta idéia” ?.

Monique Inés Segeren - Rua dos Girassois,
70 Holambra — SP (19) 3802-1787
www.proclone.com.br proclone@proclone.
com.br

“Cara Monique”,

obrigado pela carta, pelos elogios a matéria sobre
“Protecdo de Cultivares” publicada na revista Batata
Show e principalmente por seu interesse em discutir
este assunto tdo dificil e polémico.

Voceé coloca pontos realmente importantes, mas
como temos pouco espago vou tratar bem resu-
midamente apenas da questdo do licenciamento
de variedades protegidas para a produgdo local de
mini-tubéreulos.

Vocé diz em sua carta que “ndo somos autorizados
(a produzir aqui) entdo dependemos eternamente da
importacdo de sementes com valores invidveis ao
nosso pais....”.

Ora, Monique, s6 pode obter uma “autoriza¢do” para
0 que quer que seja alguém que a solicite e cumpra 0s

I Simpésio Brasileiro da Batata — ESALQ.

6. Teste de Variedades: foram realizados
05 testes; Capdo Bonito, Ponta Grossa,
Cristalina, Sdo Gotardo e Itapetininga.

7. Diversos: Adesdo da ABBA a ABAG
(Presidente da ABBA ¢ Membro do Con-
selho Consultivo), participagdo no CBH
ALPA (membro titular), reunides com SAA
— SP, visitas ao MAPA — Brasilia, etc.

A programacao para o proximo
qiiingiiénio (2003-2007) priorizara as se-
guintes atividades:

— Aumentar o consumo de batata brasi-
leira;

— Atuagdo politica, pesquisa e ensino;

— Introducdo de novas tecnologias,

— Profissionalizac¢éo;

— Modernizagdo da comercializagio;

— Integracdo da cadeia brasileiradabata-
ta;

— Seguranga alimentar e meio ambiente,

— Diversificacdo e verticalizagao;

— “Boutique da Batata”

Acreditamos que venceremos estes
grandes desafios... com parceria e colabo-
radores.

requisitos exigidos pelo “autorizador”. Nem a Proclo-
nenem qualquer outra empresa brasileira produtora de
mini-tubérculos jamais sequer perguntou as empresas
proprietarias quais eram as condigdes para o licencia-
mento de variedades protegidas. Assim, ndo se pode
dizer que sdo os proprietarios das variedades que ndo
querem autorizar a produgao local, certo ?

Quanto a “depender eternamente da importagdo de
sementes”, conforme minha exposi¢éo no Simposio
de Piracicaba hé dois fatores a considerar:

1- Clima: nosso clima tropical, com predominancias
de temperatura elevada, facilita a disseminagao de vi-
rus, fungos e bactérias e, conseqiientemente, dificulta
a producdo de sementes basicas de alta qualidade.
Note que digo “dificulta” e ndo que impede, mas é
claramente um fator limitante que ndo temos como
controlar;

2- Tecnologia: o trabalho de pesquisa e obtengao de
variedades proprias de batata no Brasil é realizado
apenas e exclusivamente pelo setor publico, com
todas as suas limitagdes de verbas dos ultimos anos.
Nosso setor privado ndo participa de nenhuma manei-
ra até este momento de esforgo de desenvolvimento
tecnologico. Mesmo iniciando agora uma forte par-
ceria entre os setores publico e privado da cadeia da
batata, os primeiros resultados estariam aparecendo
apenas dentro de no minimo dez anos. Neste contexto,
como deixar de depender das importagdes ?

De qualquer maneira, ha muitos outros aspectos e
variaveis a serem levados em conta e, caso seja de
interesse dos editores da “Batata Show” poderemos
voltar a este tema e desenvolvé-lo mais longamente,
inclusive uma boa idéia seria promover algum tipo
de debate como este.

Respeitosamente,

Alexandre Andreatta -Representante no Brasil
de HZPC Holland BV.
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o Batata consumo - Precos médios VIII REUNIAO TECNICA DE
60 — Monal@sa espec@al - produtor (médialOS locais) PESQUISA E EXTENSAO DA
=== Monalisa especial - atacado (SP capital)
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Kplicagﬁo de fertilizantes
na bataticultura

Comportamento de prec¢os no plano real

INTRODUCAO

Nos estudos de custos de producdo, prin-
cipalmente nos operacionais, a aplicacio
de fertilizantes na cultura da batata tem
peso consideravel quando se decompde o
custo em seus usos e servicos dos fatores de
produgdo. No Anuario da Agricultura Bra-
sileira (Agrianual 2001-editado pela FNP
Consultoria & Comércio) verifica-se que
na decomposi¢@o do custo de producdo da
batata beneficiada — Regido de Sao Miguel
Arcanjo, SP— considerando-se as trés safras
anuais (seca, aguas € inverno), 0 consumo
de fertilizantes por hectare tem variado de
3,8 t para a safra das secas até¢ 4,3 t para a
de inverno. A batata é, talvez, entre todas as
culturas comerciais, a que apresenta maior
demanda relativa por fertilizantes (quanti-
dade demandada/hectare).

Para o Brasil, porém, quando se toma como
referéncia o consumo de fertilizantes em
termos globais, a batata ndo se posiciona
entre as principais culturas. A Tabela 1
mostra a elevada participagdo da soja (cerca
de 32,9% do consumo total), seguida pelo
milho (17,2%), cana-de-acucar (12,5%),
café (6,7%) e algodao (3,6%), contabili-
zando, nestas 5 culturas, cerca de 73% da
demanda brasileira total por fertilizantes, no
ano de 2001. Verifica-se ainda, que a batata
se posicionou em 9° lugar no consumo total
de fertilizantes.

No Brasil, qual o posicionamento da bata-
ticultura, em termos relativos no consumo
de fertilizantes? Em fung¢do dos pregos
recebidos pelos bataticultores, a quantidade
média demandada de fertilizantes por hecta-
re tem variado? Precos atrativos recebidos
pelos bataticultores ao longo do Plano Real
(anos 1995 a 2001) tem repercutido em um
menor nimero de sacas para adquirir a mes-
ma quantidade de fertilizantes? As segdes
seguintes tentam responder estas questdes.

DEMANDA RELATIVA

A Tabela 1 mostra que em termos globais
(consumo total de fertilizantes pelas prin-
cipais culturas), a batata ndo se posiciona
entre as primeiras culturas. Isto se deve,
principalmente, pela sua area cultivada (159
mil hectares em 2001), que ¢ bem menor que
as areas de soja (15,8 milhdes de hectares),
de milho (11,7 milhdes), cana-de-agticar

(5,1 milhdes), feijao (4,2 milhdes), arroz
(3,2 milhdes) e outras 10 culturas que se
colocam acima de batata em termos de
area cultivada (café, mandioca, trigo, al-
godao, laranja, cacau, banana, sorgo, fumo
e mamona). Em 2001, segundo a FIBGE,
a area cultivada com batata se posicionou
em 16° lugar, entre as principais culturas
brasileiras.

Porém, quando se decompde o consumo
total de fertilizantes no Brasil com a area
cultivada (divisdo entre a demanda global
de fertilizantes pelos hectares plantados), o
consumo médio (demanda relativa) posicio-
nou a batata em 1° lugar (na média 2,8t/ha,
em 2001) bem acima de outras culturas co-
nhecidas pelos consideraveis requerimentos
em fertilizantes por unidade de area, como
algodao, fumo, café, etc (Tabela 2). Portan-
to, € de se esperar que os termos de troca
entre precos recebidos pelos bataticultores
e pregos de fertilizantes apresentem variabi-
lidade significativa em relag@o a quantidade
de sacas exigidas para adquirir uma tonelada
de fertilizantes quando os precos recebidos
pelos bataticultores sdo atrativos.

TERMOS DE TROCA
(PRECO DE PARIDADE)

Como se comportou a demanda por ferti-
lizantes quando os pregos recebidos pelos
bataticultores foram poucos atrativos e com-
pensadores? Sera que uma queda de pregos
na saca de batata, num determinado ano, é
acompanhada na mesma proporg¢do por uma
reducdo nos precos de fertilizantes de tal
forma que os termos de troca permanecem
constantes? Se assim ocorrer, seria neces-
sario trocar a mesma quantidade de sacas
de batata por uma tonelada de fertilizantes,
em qualquer ano analisado, na vigéncia do
Plano Real.

Na realidade isto ndo ocorre, pois sdo
mercados diferentes. Enquanto os produtores
de batata ficam sujeitos a lei da oferta e
demanda, num mercado competitivo onde
sdo tomadores de pregos, os de fertilizantes
se formam num mercado oligopolizado, com
a existéncia de poucas firmas na industria
de fertilizantes, criando a possibilidade
de serem formadores de precos. Nao resta
duvida que a formacdo de pregos fica
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condicionada em parte a taxa de cambio,
pois € expressiva a importagdo de matéria
prima usada pela industria de fertilizantes.
Em determinados momentos, em que os
pregos recebidos pelos bataticultores sdo
poucos compensadores, esta indistria pode
reduzir o prego real pago pelo fertilizante,
mas até um certo limite. Dai se notar que
a variacdo relativa dos pregos recebidos
pelos bataticultores ¢ muito maior que
as oscilagdes dos precos dos insumos
pagos pelos produtores num determinado
horizonte temporal (anos 1995 a 2001). E o
que ocorreu com a cultura da batata, como
se verifica a seguir

(Tabelas 3 e 4).

Em sintese: a cultura da batata ¢
uma das mais importantes em termos de
demanda relativa (quantidade consumida
por hectare) por fertilizante, ocupando o
1°. lugar nos ultimos anos, dentre as 18
principais culturas cultivadas no Brasil. Este
elevado consumo ¢ afetado na sua demanda
frente a variabilidade de precos recebidos
pelos bataticultores conforme os termos de
troca, analisados na vigéncia do Plano Real
(1995 a2001). Estas oscilagdes nos termos
de troca sdo facilmente explicadas com a
necessidade de oferecer uma maior quanti-
dade de sacas de batata para trocar com uma
mesma quantidade de fertilizantes.
LITERATURA CONSULTADA — consulte o autor



labelakiiBas HeonsSmoldeltoriizantes palasiprinclpaisicEias RS9 20 0l il Tabela 2. Brasil: estimativas da demanda relativa por fertilizantes pelas principais culturas

Culturas 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 agricolas, 1995-2001 (em kg/ha).
befa'OS' CEffaiS: Cultura 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 &
oras e outros Gra © i
Soja 2486 2797 4069 4138 4054 4613 5657 Flreseouias
Milho 2027 2528 2312 2761 2535 3392 2956 Batata 2975 1942 1731 1795 1.822 1928 2811 10
Cana 1914 2139 2010 1.891 1419 1.992 2.146 Algodao 228 224 423 490 510 620 782 20
Café 619 827 1.021 1117 1.325 1428 1.156  Fumo 781 922 671 71 698 698 720  3°
Algodao 258 187 368 332 417 612 628  Café . 308 415 497 535 508 627 434  5°
Arroz 632 621 438 613 546 537 540  Cana-de-agucar 414 436 402 381 293 405 424 @
Feijao 671 585 451 538 531 475 551 $QJa 213 260 307 318 297 334 358 80
Trigo 207 311 351 346 286 400 524 rigo 200 168 229 243 55 262 303 10°
Sorgo 136 141 256 261 272 0
Batata 405 369 315 316 317 293 447 0 270 259 11
Milho 143 182 207 232 247 0
Fumo 228 282 232 256 238 224 318 Amendoim "y 150 204 99 204 5o 252 12
0
Sorgo 19 27 68 92 114 144 15 N Ae 143 137 139 158 235 5 233 13
Cacau 58 57 59 58 59 66 64 Feijo 123 114 29 109 147 14 170 1@
Mandioca 66 84 25 26 28 35 36 Mamona 92 53 92 105 118 121 132 15:
Amendoim 1 12 22 22 24 25 21 Cacau 79 83 81 82 108 90 118 160
Mamona 7 7 14 14 12 24 17 Mandioca 34 42 13 16 87 20 9% 17
Frutas Frutas 5
Laranja 349 382 402 406 400 336 334  Uva 230 250 596 638 17 700 21 18
Banana 122 126 158 150 158 168 177  Laranja ggg ggg 42198 ggz ggé g?g ‘7“1) 9 ;
Uva 14 15 34 37 37 42 44 Banana
Subtotal 10.093 11.356 12.349 13.113 12.500 14.806 15.751  Outras 201 313 336 398 300 408 340  ©9°
Demais culturas 746 1.152 1.255 1456 1.369 1.516 1.428 *Coluna que representa o ranqueamento baseado nos dados do ano de 2001.
Total 10.839 12.508 13.604 14.569 13.869 16.322 17.179 Fonte: Elaborada pelos autores a partir de cruzamento de dados de Anuarios Estatisticos

Fonte: Elaborada pelos autores a partir de dados de Anuarios Estatisticos da ANDA, 1998-2001. da ANDA (1999-2001) e da FIBGE (2002).

As seguintes colocagées podem ser inferidas, via Tabelas 3 e 4:

Precos atrativos para o produtor estariam induzindo tratos culturais mais cuidadosos, com maior aplicacdo de insumos. Por
exemplo, no ano 1995, onde o prego médio da saca 60kg foi de US$ 20,99, a demanda relativa foi de 2,275 toneladas de fertilizan-
tes por hectare e o consumo total brasileiro foi de 405 mil toneladas na cultura da batata. Neste ano, na média, a relagdo de troca
foi favoravel ao bataticultor que trocou 7,3 sacas de 60kg na aquisi¢do de uma tonelada de adubo, diferentemente do que ocorreu
em 1999 (menor prego recebido pelo bataticultor na vigencia do Plano Real) cujo preco médio de US$10,23 requereu 13,2 sacas
para adquirir a mesma tonelada de fertilizante. Em 1999, na média, a demanda relativa se retrai para 1,822 t/hectare (Tabela 2) e o
consumo total brasileiro de fertilizantes destinado a bataticultura cai para 317 mil toneladas (Tabela 1).

Geralmente, a melhor relacao de troca para o produtor esta associada a uma evolugdo no prego recebido pela saca de ba-
tata, mas pode ser acompanhada também por um decréscimo no prego pago pelos insumos. E o caso de 1998, onde o bataticultor
recebeu o melhor preco (US$ 21,07) no horizonte analisado, acompanhado por queda no preco médio de fertilizante que foi de US$
151,89/t, quando em 1996 fora de US$ 173,42/t e, em 1997, de USS$ 166,97/t. Para 1998, foram necessarias 7,2 sacas para adquirir
uma tonelada de fertilizante, quase duplicando em 1999 (13,2 sc), quando os pregos médios da saca cairam praticamente f metade
(US$ 10,23), mesmo havendo queda no preco do fertilizante (US$ 135,36/t).

A partir de 1999, a situagdo se torna mais confortavel para o bataticultor, pois o preco médio recebido pelo produtor se eleva
(US$ 10,23/sc em 1999, US$ 12,36/sc em 2000 e US$ 14,60/sc em 2001) permitindo relagdo de troca mais favoravel ao produtor
(de 13,20 sacas para comprar uma tonelada de adubo em 1999 se retrai para 9,20 sacas em 2001), aumentando a demanda relativa
(2,811 t/ha) e o consumo total brasileiro de fertilizantes para a bataticultura (447 mil toneladas) em 2001.

Ha indicacdes que o setor do “antes da porteira” fica “torcendo” por bons precos para o bataticultor, pois tanto a demanda
relativa (quantidade consumida de fertilizantes por hectare) como a demanda derivada (relagao de troca) vem sinalizando maior
demanda por fertilizantes quando o fluxo de caixa do produtor ¢ favorecido por pregos atrativos pela saca vendida.

Tabela 4. Termos de troca para a batata, 1995-2001.

Tabela 3. Consumo de fertilizantes pela cultura da batata, 1995-2001. ltem 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001

1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 US$/saca de 60 kg 2099 16,15 17,58 21,07 10,23 12,36 14,60
Consumo total (mil t) 405 369 315 316 317 293 447 Fertilizante* (US$/t) 153,84 173,42 166,97 151,89 13536 140,40 134,57
Demanda relativa (kg/ha) 2275 1942 1731 1795 1.822 1928 2811 Relagéo de troca 7,30 10,70 9,50 7,20 13,20 11,40 9,20

Fonte: Elaborada pelos autores a partir de dados da FIBGE (2002) 6 ANDA (1995-2001). ortlizante Sl l8a

Fonte: Elaborada pelos autores a partir de dados de Anuarios Estatisticos da ANDA (1995-2001).
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BATATICULTURA

Dispéndios com defensivos
agricolas no qiiinqiénio 1997-2001

INTRODUCAO

Estatisticas sobre mercados e demanda
brasileira por defensivos agricolas revelam
que as culturas da soja, do algodao, da
cana-de-acucar, do milho e de citros
representaram, em 2001, cerca de 69 %
dos dispéndios totais (US$ 2,288 bilhdes)
com defensivos agricolas (Tabela 1).
Impressiona a participagdo relativa da soja
com 34,0 % (US$ 778 milhdes), do algodao
com 10,6% (US$ 243 milhdes) e da cana-
de-agtcar com 10,1% (US$232 milhdes).
A Tabela 1, que mostra os dispéndios totais
para o qiiingiiénio 1997-2001, evidencia o
peso destas culturas nos gastos anuais com
defensivos agricolas.

A cultura da batata, com gastos de US$
61,4 milhdes, em 2001 ocupou o 10° lugar,
0 mesmo ocorrendo nos anos 1999 (US$
71,7 milhdes) e 2000 (US$ 61,7 milhdes).
No Brasil, denota-se que a cultura da soja
gasta cerca de 10 vezes mais em relagdo aos
dispéndios com a batata (Tabela 1).

Estas estatisticas sobre gastos totais ndo
fornecem informagdes que evidenciem a
importancia de cada cultura em seu dis-
péndio relativo (gasto/hectare), indicador
de requerimentos e exigéncias da cultura
no controle de pragas, moléstias e plantas
daninhas. Como ¢ sobejamente conhecido,
ha culturas que sdo extremamente sensiveis
aos ataques e incidéncia de pragas, doencas
e plantas daninhas, exigindo maiores cuida-
dos e gastos nos tratos culturais.

Neste caso, a batata se destacaria por ser
conhecida como uma cultura que requer
e consome quantidade consideravel de
defensivos agricolas por unidade de area
(hectare)?

Dada as caracteristicas da bataticultura, os
gastos por classe de defensivos (fungicidas,
inseticidas, herbicidas, acaricidas e outras)
se nivelam, isto €, sdo quase iguais ¢ cons-
tantes? As segdes a seguir respondem estas
questoes.
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DISPENDIOS RELATIVOS
DAS PRINCIPAIS CULTURAS
BRASILEIRAS
(GASTOS/HECTARE)

Para a determinagdo do dispéndio relativo
por cultura (Tabela 2), para o qiiinqiiénio
1997- 2001, efetuou-se a divisdo dos dis-
péndios totais (Tabela 1), obtidos junto ao
Sindag (Sindicato Nacional da Industria de
Produtos para Defesa Agricola) pela area
cultivada anual, via informagdes obtidas
junto a FIBGE (Fundagdo Instituto Brasilei-
ro de Geografia e Estatistica). Embora a re-
lag8o se apodia em duas fontes de informagao
diferentes e ndo separa a batata por safra,
representa para a industria de defensivos
agricolas um importante sinalizador de
consumo ¢ demanda por seus produtos.

A determinagdo dos gastos por unidade de
area (hectare) posicionou a batata em 3°.
lugar ao longo do periodo analisado (1997-
2001), precedido pelas culturas de tomate e
magi (Tabela 2). E interessante notar que a
area plantada no Brasil com uma determi-
nada cultura, nio revela suas exigéncias ¢
gastos por unidade de area no controle de
insetos e moléstias. Chamou a ateng¢do, em
termos de dispéndios totais, que a soja tenha
contabilizado 34 % (US$ 778 milhdes) das
aquisi¢des em defensivos agricolas em 2001
com todas as culturas cultivadas no Brasil,
porém, na determinagdo do gasto médio/
hectare se posicionou em 8°. lugar (US$
55,84/ha), gastando, na média brasileira, 7
vezes menos que a batata (US$ 403,33).

GASTOS RELATIVOS POR CLASSE
DE DEFENSIVOS AGRICOLAS
(US$/HECTARE)

Verifica-se pela Tabela 3 a importancia dos
fungicidas e inseticidas na decomposigao
dos gastos relativos (US$/ha) com defen-
sivos agricolas na bataticultura. Em 2001,
no comparativo com as demais culturas, na
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média brasileira, a batata se colocou em 3°.
lugar no gasto relativo (US$/ha) com US$
403,33/hectare, precedida pelo tomate e
magca (Tabela 3). Quando se decompde este
gasto por classe de defensivos, verifica-se
que os fungicidas representaram 57,3%
(US$ 231,09/ha) e os inseticidas 38,0%
(USS$ 153,42/ha), somando 95,3% do total
de gasto relativo (US$ 403,33/ha). NEVES
e OUTROS (2002), considerando as cultu-
ras analisadas (14), no caso dos fungicidas,
estimaram que a batata, na média brasileira,
se posicionou em 3°. lugar (US$ 231,09/
ha), precedido pela ma¢a (US$ 451,23/ha)
e tomate (US$ 334,02/ha). No caso dos
inseticidas, a batata ocupou o 3°. lugar
(USS$ 153,42/ha), se posicionando atras do
tomate (US$ 333,72/ha) e do algoddo (US$
161,53/ha).

Em resumo: verifica-se a importancia da
bataticultura nos gastos relativos (US$/ha)
associados a aplicagdo de defensivos agrico-
las, de significativa participagdo no custo de
produgdo da cultura. Em termos relativos,
no comparativo da analise realizada com as
14 principais culturas brasileiras, a batata
¢ precedida pelo tomate ¢ pela maga nos
gastos/hectare com defensivos agricolas.
Denota-se ainda, que os fungicidas e inseti-
cidas tem enorme peso na decomposicdo de
custos com defensivos agricolas na batata,
representando ao redor de 95,3% nos gas-
tos/hectare em 2001. Tal participagao
permanece praticamente a mesma no peri-
odo considerado (1997-2001).

Embora estas estatisticas devam ser tomadas
com cautela, pois foram feitos cruzamentos
de dados de fontes diferentes, revelam os
cuidados que os bataticultores devem as-
sumir nos tratos culturais com a aplicagado
de defensivos agricolas, face o consideravel
peso que a defesa fitossanitaria tem no custo
operacional da batata.

Literatura Consultada —  consulte o autor
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Tabela 1. Brasil: gastos com defensivos agricolas pelas Tabela 2. Brasil: gasto relativo por defensivos agricolas pelas principais

principais culturas, 1997-2001 (em US$ milhao). culturas, 1997- 2001 (em US$/ha).

Cultura 1997 1998 1999 2000 2001  Cultura 1997 1998 1999 2000 2001

Soja 726,6 885,8 803,9 879,5 777,9 Tomate 778,39 1013,77 890,91 873,98 707,47
Maca 555,32 662,88 580,68 492,55 700,26

Algodao 90,4 136,1 191,1 2781 2427 Batata 433,68 517,68 405,69 40528 403,33
Algodao 145,10 157,79 27844 34255 277,81

Cana S Uva 142,02 15549 158,60 152,08 202,68
Milho 166,2 185 185,1 250,2 2176 Citros 126,30 144,57 113,24 104,54 108,50
Fumo 110,57 123,41 95,69 93,04 97,84
Citros 137,3 163,1 128,6 101,5 108,5 Soja 63,14 66,50 61,51 64,23 55,84
) Cana 49,45 41,60 28,56 38,01 46,61
Caté 161 18T 18T e1S 8T Trigo 41,18 4600 44,81 3503 4149
Trigo 63,6 65,5 56,2 53,8 717 Café 78,02 90,83 83,12 70,46 37,26
Arroz 27,64 30,49 24,62 23,78 21,58
Arroz 85,5 96,2 94,8 88,1 67,8 Feijao 14,42 27,07 20,28 14,27 18,61
Milho 12,96 16,47 14,91 19,78 17,61
Feijao 65,1 105,1 94,7 63,4 64,2
Fonte: Elaborada pelos autores a partir de dados do Sindag
Batata 76,1 92,9 71,7 61,7 61,4 (2002) e FIBGE (2002).
Tomate 51,5 65,6 58,9 49,7 39,8 . .
Tabela 3. Batata: gasto relativo total e por classe de defensivos agricolas,
B 37.4 44.2 327 28.9 295 1997-2001 (em US$/ha).
Classe 1997 1998 1999 2000 2001 *
Maga 14,7 17,6 16,6 14,8 21,5 Gastos totais| 433,68 | 517,68 | 405,69 | 405,28 | 403,33 | 3°
Fungicidas 274,26 311,64 238,34 229,65 231,09 &
Uva 8,1 9,5 9,6 9,1 12,5 Inseticida 137,61 180,07 150,21 155,94 153,42 3°
Herbicidas 20,36 23,88 15,07 17,76 16,74 9°
Demais 260,7 2924 257,4 2741 2529 Acaricidas 0,01 0,22 0,32 0,29 0,03 8°
culturas
Fonte: Elaborada pelos autores a partir de dados do SINDAG
Total 2.180,70 2.557,80 2.329,10 2.499,90 2.287,50 (2001) e da FIBGE (2002).
Fonte: Elaborada pelos autores a partir de dados do Sindag (2002). *Coluna que representa o ranqueamento da batata em 2001.
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dleo diesel comum
dleo diesel aditivado

dleo combustivel 1A2A8/34

oleo combustivel OCBY (baixa viscosidade)
oleo combustivel premium

guerosene

- AT e . . .
iy lubrificantes automotivos, industriais e graxas

QUANDO O ASSUNTO E COMBUSTIVEL,
ESCOLHA LOGO A MELHOR:
RISEL, CAMPINEIRA

RISEL
CAMPINEIRA

530 Paulo, Paulinia, RISEL CAMPINEIRA

Itapetininga e Piraju.
ligue gratis : 0800.17.02.02

wwv.riselcampineira.com.br
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Batata Semente - Escocia

www.rewritchieseedpotatoes.com
representante no Brasil

Solanex Agricola - www.solanex.com.br
batata@solanex.com.br

Contato com o Diretor Marcos Bernardi
(19) 3623-2445

A producao da Escdcia se inicia com o
envio de um novo lote ou variedade para
o servico de quarentena no Ministério
da Agricultura em Edimburgo, Escoécia.
La eles testam as batatas para qualquer
doenca ou problema bacteriologico. Este
processo leva aproximadamente dezoito
meses e precisa ser feito antes que a varie-
dade seja liberada para a multiplicagdo no
laboratorio de cultura de meristema para
produzir material pré-basico (os quais sdo
plantados na estufa da REW Ricthie). Em
novembro, ¢ feito o pedido ao laboratoério
de pré-basicas em quantidades necessaria
para dar a Dra. Sandra Goodfellow (res-
ponsavel pelo escritorio do Ministério da
Agricultura), tempo para continuamente
repicar cada clone para que na primavera
ela possa suprir nossas necessidades pre-
viamente planejadas e, nos temos varios
recebimentos para nossa época de plantio
e para completar o nosso programa de pré-
basicas. No final de margo as nossas mudas
ja estdo prontas e enraizadas para plantio.
A equipe da estufa de vidro (REW Ricthie)
plantam imediatamente os repiques. Estas
plantas sdo deixadas para crescer a 25° e
uma vez que as plantas estiverem grandes
suficientes para transplante sdo colocados
dois litros de composto por planta aonde
iremos deixa-las até o final do ciclo. Se-
manalmente o Ministério da Agricultura
visita as estufas para inspe¢do visual e
continua até o final do crescimento. Isto
¢ uma breve descri¢do da producdo de
mini-tubérculos de pré basicos.

As sementes de batatas sdo produzidas
na Escécia de acordo com o estatuto de
classificacdo (padrdes) administrado pelo
SEERAD que significa o departamento
executivo escocés para meio ambiente
e assuntos rurais. Toda cultura de batata
semente produzida na Escdcia é derivada
de tubérculos e micro plantas que sdo
plantadas e testadas pelo SEERAD para
certificar que estdo livres de virus, fungos
e bactérias antes do plantio, ja o solo onde
sera plantado ¢é testado pelo SEERAD e
nenhum trago ou sinal de nematodide do
cisto pode ser encontrado, nenhuma ba-
tata devera ser plantada em terrenos onde
tenham sido plantada batatas nos seis anos
anteriores. Varias testagens para a batata
semente basica escocesa estdo disponiveis
¢ sdo chamadas: Talos testados para virus
(VTSC1 VTSC2); Super Elite (SE e Elite
teste).

A geragdo 1 (um) é quando plantamos
0s mini- tubérculos no ano seguinte da
produgdo, o plantio do mini — tubérculo
¢ feito manualmente por serem pequenos
demais para o plantio mecanizado. Durante
o periodo de crescimento no campo eles
sdo checados por nossa experiente equipe
novamente, isto ¢ feito trés vezes pelo
Ministério da Agricultura. Depois da co-
lheita esta safra de VTSC 1 é armazenada
separadamente dos lotes comerciais depois
que eles estejam secos.

A geracgdo 2 (dois) ( produzindo VTSC
2), € toda plantada mecanicamente e ins-
pecionada até duas ou trés vezes pelos
inspetores do Ministério da Agricultura,
esta colheita também é mantida separada
dos lotes comerciais.

A geragdo 3 e 4 (trés e quatro) sdo
plantadas novamente e inspecionadas duas
vezes no campo pelos inspetores de batata
do Ministério da Agricultura. Durante todo
nosso periodo de crescimento a lavoura é
pulverizada regularmente (a cada sete a
dez dias) para prevenir qualquer requeima
ou pinta e pulverizagdes preventivas para
pulgdo. Uma vez através dessas inspegdes
as batatas sdo checadas pelo tamanho e se
elas estdo prontas, a rama € queimada com
acido sulftrico. Usamos acido sulfurico
por ser estéril e imediato. O acido mata

qualquer fungo na rama da planta e nao
afeta a batata pelo acido ser neutralizado
pelo pH do solo. A esta altura deixamos as
batatas por poucas semanas para permitir
a maturidade da pele antes da colheita.
Imediatamente nossas batatas sdo colhidas,
secamos ¢ armazenamos as batatas em bins
de madeira de uma tonelada permitindo um
simples manuseio das batatas entdo elas sao
armazenadas em um dos nossos armazéns
ou camara fria até o necessario.

Uma vez vendidas as batatas sdo classi-
ficadas de acordo com o tamanho exigido
em um sistema de sofisticada classifica¢ao
onde as batatas sdo tratadas como ovos.
Elas s@o embaladas em sacos e colocadas
mecanicamente em palets e entdo embru-
lhadas a fim de prevenir qualquer dano.
Antes de sair do nosso armazém as batatas
precisam ser inspecionadas pelos inspeto-
res do SEERAD que checam por doengas,
danos e tamanho e quais as tolerancias para
paises especificos. Uma vez que as batatas
passaram por essa inspe¢do elas podem
ser carregadas em contairnes refrigerados
para embarcar para o pais de destino. Um
certificado fitossanitario ¢ entdo expedido
pelo SEERAD para certificar a sanidade
das variedades

Sdo muitas as variedades de batatas
produzidas na Escocia. Mais de 40 va-
riedades sdo plantadas para distintos fins.
Aproximadamente 30.000 ha de batatas
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sdo plantadas na Escocia para mercado
e maioria delas sdo brancas, enquanto
poucas sdo de pele vermelhas. Uma
pequena parte das batatas plantadas s@o
para mercado fresco. As variedades mais
populares cultivadas no Reino Unido sdo
Maris Piper (polpa creme formato oval)
com 21% da area plantada, Estima (polpa
creme formato oval) com 10% e Nadine
(polpa creme formato oval) € a terceira
com 7% . Desiree (pele vermelha polpa
amarelada formato oval) também tem um
grande numero de hectares plantado. As
variedades Lady Roseta, Pentland Dell,
Hermes e Russet Burbank sdo plantadas
para processamento. R.E.W. Ritchie se-
mentes de batata, produz variedades apro-
priadas para diferentes paises, tentamos
produzir qualquer variedade de sementes
solicitada pelo cliente.Nossa exportacao
tem inicio em setembro logo depois da
colheita enviando nossos primeiros pedi-
dos para o Oriente, Tailandia, Indonésia
e Filipinas. As batatas sdo empacotadas
em sacos de 25 ou 50 quilos dependendo
do destino. Em novembro comeg¢amos
a exportar para o Oriente Médio e mais
tarde para Mediterrdneo e Mercado Eu-
ropeu. Como a Escdcia produz sementes

tao sadias? A resposta € simples a Escocia
¢ simplesmente a melhor area no mundo
para se plantar batata em nivel de virus,
somos uma ilha bastante afastada ao
Norte, rodeada pelo mar gelado o que
propicia um lugar indspito para virus que
sdo disseminados pelos pulgdes que nao
sobrevivem. Nosso clima ¢ frio demais
para a presenca de podriddes bacterianas
(podriddo marrom e anelar).

A escolha é sua.

Alta
Solubilidade
dos Nutrientes
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Para maiores detalhes, por favor, visite

a nossa pagina na Internet.

Mistura
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ABBA & COBIG

Ahistoria da COBIG teve inicio ha muitos
anos, com os pais de Ivo, Ivar e Aldacir, o Sr.
HENRIQUE GUADAGNIN e sua esposa
ELISA A MAGOGA GUADAGNIN, que
inicialmente em Ibiraiaras RS, iniciaram o
plantio da batata inglesa.

Percebeu-se entdo que as condicdes cli-
maticas eram favoraveis, e assim passaram
a se dedicar ao plantio da mesma.

Os trés irmdos decidiram entdo, que deve-
ria ser estreitado o caminho da produgdo da
batata até o consumidor final, sendo assim,
cada um ficou responsavel por um setor: o
IVAR, na produgio, sendo responsavel pela
preparagdo do solo, escolha de sementes e
melhorias na qualidade da batata. No ano de
2002, estima-se uma planta de 1.000ha. em
05 propriedades, com uma produgdo média
de 750 sc/ha.

O Aldacir, ficou responsavel pelo bane-
ficiamento, sendo que a COBIG conta com
03 maquinas de beneficiamento: em Ibiraia-
ras, Tainhas (RS) ¢ em Casa Branca (SP).
Atualmente, em Ibiraiaras, estd em fase de
finalizagdo a construgcdo da Camara Fria
para armazenamento da batata semente.

O Ivo, no comércio final em Porto Alegre,
na CEASA, responsavel pela distribuigdo
em quase todo o estado de RS.

A COBIG, conta ainda com uma frota de
caminhdes capaz de garantir o fornecimento
e a rapida distribui¢do de seus produtos o
ano inteiro e em todo o pais.

Através desta parceria, acreditamos poder
buscar, cada vez mais, a melhor qualidade
do produto, podendo assim, garantir a sa-
tisfacdo de seus clientes.

Pavilhdo em Casa Branca (SP)

Ivo Guadagnin

cobig@cobig.com.br - www.cobig.com.br
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VIAGEM TECNICA — AFRICA DO SUL

A ABBA organizou sua primeira viagem
técnica (19 a 29 de setembro de 2002), cujo
principal objetivo foi conhecer a Cadeia da
Batata da Africa do Sul, visando adquirir
novos conhecimentos que possam ser apli-
cados na Cadeia Brasileira da Batata.

O grupo foi composto por 35 pessoas,
sendo Minas Gerais com 10 participantes,
Sao Paulo, 09 participantes, Bahia, 06 parti-
cipantes, Parana, 06 participantes e com 01
representante de cada estado para Goias e
Santa Catarina. Como convidados especiais
também participaram os senhores Geoff
Frank, Presidente Improcrop — EUA e Edu-
ardo Faccenninni, Esfatrade — Uruguai.

A programacao geral do evento constou
das seguintes atividades: recepgao do grupo
brasileiro pela empresa Alltech / Improcrop,
visita ao Shopping Waterfront, visita ao Ep-
ping Market — Centro de Abastecimento (si-

Grupo ABBA

milar ao Ceagesp), Centro de Distribuicao
—Pick'n Pay, maior rede de supermercados
do pais, passeio pela Cidade do Cabo, visita
ao Cabo da Boa Esperanga, visita a produtor
de batata (Redelinghuys), coquetel de con-
fraternizagio entre representantes da Africa
do Sul, Brasil, Australia e Nova Zelandia
(cidade de Lambert’s Bay), participagdo de
02 dias no Seminario Batata do Hemisfério
Sul, visita a produtor de batata (Sandvelt),
visita a0 Centro de Pesquisa (Roodplaat)
visita a produtor de batata (Middelburg),
safari (Pilanesberg) e visita a San City.

A Africa do Sul possui uma area de
1.223.201 Km?, populagéo de 45 milhdes
de habitantes (30% brancos e 70% negros)
e precipitagdo média: 450 mm (media
mundial — 860 mm).

Em toda a Africa sdo plantados
Imilhéo de hectares, sendo a Africa do Sul
responsavel por 14% da produgao (5% da
area). A area plantada é de 54.000 ha (2001
- 16 regides produtoras), o plantio sem irri-
gacdo abrangia 51% da areaem 1991 ¢ 26%
em 2001. A produtividade média nacional
era 22,5 ton (1991) e evoluiu para 30 ton
(2001). As rotagdes de cultura consistem
em plantios alternados de batata, milho e

trigo.

A Africa do Sul possui atualmente 950
produtores que geram empregos a 65.000
pessoas, além de 3.500 pessoas na industria
e 1000 pessoas na comercializagao.

As recentes mudancgas provocadas pela
globalizagdo provocaram a reducéo do nu-
mero de produtores e area, no entanto, houve
aumento de produtividade. O consumo per
capta atualmente ¢ de 32 kg/pessoa/ano.

A producdo total foi de 1.602.036 to-
neladas (100%) sendo consumo fresco:
1.017.114 toneladas (63,5%), Batata in-
dustrializada: 270.445 toneladas (16,9%),
Batata semente: 208.477 toneladas (13,0%)
e Exportagdo (consumo e semente): 106.000
toneladas (6,6%).

A Classifica¢do de batata fresca é bastante
simples: grande - 250 g, médio - 100 a 250
g (médio - 100 a 170g e médio grande — 170
a 250g), pequeno - 50 a 100g e
baby - 5 a 50g.

A Comercializacao ¢ feita basi-
camente por produtor e centros de
abastecimento: 47,9%, produtor
industria: 36,3%, produtor/ ou-
tro pais: 11,8% e produtor (uso
proprio): 4%. As Embalagens sao
sacos de papel - 04, 07 ¢ 10 kg
(mercado interno) e sacos de nylon
- sacos de 30 kg (exportacgio)

Os principais fatores de sucesso
da cadeia da Batata da Africa do
Sul devem-se ao clima (seco e frio)
fitossanidade, ferti-irrigagdo,variedades, tec-
nologia, pesquisa, baixo indice de inadim-
pléncia, investimentos ¢ associativismo
(sistema compulsorio).

Pudemos concluir que a 1° viagem técnica
organizada pela ABBA foi um sucesso. Esta
vitoria foi possivel principalmente devido
ao apoio profissional da empresa parceira
Improcrop. Concluimos que o associati-
vismo ¢ o principal meio de organizar a
nossa cadeia da batata para proporcionar
competitividade e evitar que o hemisfério
Sul continue a ser cada vez mais dominado
pelo hemisfério Norte.

Embalagens Batata Consumo

Da esquerda para a direita:

Natalino Shimoyama - Gerente Geral ABBA (Brasil)
Marcelo Balerini de Carvalho - Presidente ABBA (Brasil)
D.J. Theron - Gerente Geral da Potatoes South Africa
(Africa do Sul)

John Rich - Presidente da Associa¢do dos Produtores da
Australia (Australia)

Eduardo Faccenini - Esfatrade (Uruguai)

Dr: John W. Marshall - Institute for Crop & Food Researsh
Itd (Nova Zeldndia)
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NITROGENIO

O Elemento da qualidade

Esse elemento faz parte da composigdo das
proteinas de todas as plantas e animais. Em
geral, o nitrogénio ¢ o elemento exigido em
maior quantidade pelas plantas. Na hora de se
calcular e escolher qual formulagdo ira aplicar
em sua area para uma cultura determinada, ndo
esqueca de antes de tudo, verificar a quantidade
de nitrogénio, pois se errar, vocé pode compro-
meter todo investimento feito em sua lavoura,
COmO veremos a seguir:

Sintomas de falta de Nitrogénio (deficiéncia):

Amarelecimento (clorose) das folhas devido a
diminuicéo de clorofila, plantas raquiticas, me-
nor perfilhamento em cereais como trigo e arroz,
baixo contetido de proteinas nas sementes, pou-
cas folhas, maior incidéncia de pragas e doengas,
todos os sintomas aparecem primeiro nas folhas
mais velhas e caminham para as mais novas de
acordo com a severidade da deficiéncia.

Excesso de Nitrogénio:

No milho pipoca pode causar perfilhamento se
o nitrogénio aplicado no plantio for muito alto,
prejudicando a produtividade.

No feijao prolonga ciclo, provocam cresci-
mento exagerado, excesso de folhas e bainhas
com graos pequenos, facilidade de entrada de
fungos e bactérias.

Na batata causa crescimento da parte aérea

exagerada deixando folhas e hastes quebradicas
¢ susceptiveis ao acamamento, facilitando a
entrada de fungos e bactérias.

Culturas em cultivo protegido, devido ao
grande crescimento da planta, torna-se inviavel
uma produgdo em longo periodo por falta de
espaco fisico, pois aumentam os internddios
das plantas.

Nitrogénio na adubacio do milho:

Alguns estudos mostram as diferentes doses de
nitrogénio no plantio e na cobertura, e os resul-
tados que alcangaram melhores produtividades
530 o de 40 kg/ha. de N no plantio e 80 kg/ha de
N na cobertura, nunca esquecendo dos outros
nutrientes e parcelamento também do potassio.

Adubacgao de milho safrinha:

Muitos agricultores pdem pouca cobertura de-
vido ao déficit hidrico que a época muitas vezes
proporciona e que podem reduzir os efeitos do
N (nitrogénio) aplicado. Devido a isto, quanto
maior a quantidade de N for colocado no plantio,
conseqiientemente maior sera a produtividade
com cobertura, mas em menor quantidade.

Férmulas como 08-20-20, 04-14-08, ou 08-28-
16 nessa ocasido (safrinha) sdo menos eficientes
que formulas como 13-13-13 com sulfato de
amonio, 15-15-15 com nitrato de amodnio ou
até mesmo 20-15-10 também com nitrato de

‘6 NETAFIM

A Netafim Brasil empresa pioneira em Irrigac3o Localizada, disponibiliza aos bataticultores uma nova

Eng.° Agr.° Clayton Monaco Freitas
Supervisor Técnico/Utilfertil - (15) 3275-7070
comercial@utilfertil.com.br

amoénio.* Algumas informacdes foram tiradas
do informativo técnico Potafos.

Nitrogénio na batata:

Como ja vimos anteriormente, a auséncia desse
elemento pode acarretar em baixa produtividade.
Podemos considerar que 1% de matéria organica,
em um ano, libera na média 20 kg de N/ha no
calculo da adubagio da batata a ser plantada. Os
teores de N na adubag@o vao de 80 kg/ha até 250
kg/ha dependendo da variedade, épocas semente,
espagcamento e indice pluviométrico etc.

O nitrogénio ¢ limitante na produgao de batata.

Hoje, existem no mercado formulagdes
especificas para cada caso, incluindo os mi-
cronutrientes necessarios, isto porém sé pode
ser feito com formulas feitas sob medidas para
cada area, sendo que tais formulas s6 podem
ser feitas através de misturas de granulos que
ja é comprovadamente eficiente para qualquer
cultura.

ferramenta para potencializagao dos lucros; A lrrigagao por Gotejamento.
O Sistema de Irrigagdo por Gotejamento, aumenta a produtividade por ha, diminui os custos
com defensivos, além de reduzir o consumo de agua e energia.

A Netafim Brasil fica sediada em Ribeirdao Preto / SP,
onde possui modernas instalagées de produgdo e
desenvolvimento, dos mais robustos e confiaveis
Sistemas de Irrigagao Localizada da atualidade.”

www.netafim.com - www.netafim.com.br - (16) 601.8000
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DESCARTE REGULAMENTADO

AGROTOXICOS E AFINS EMBALAGENS VAZIAS — DESTINACAO

No ambito da legislagdo federal, a Lei
7802/89, com redagdo dada pela Lei
9974/01, bem como o Decreto 4074/02,
distribuiram responsabilidades para o
destino das embalagens entre os usudrios,
comerciantes e fabricantes.

Os usuarios devem efetuar a devolugdo
das embalagens vazias e respectivas tampas
aos estabelecimentos comerciais em que
foram adquiridos ou em qualquer posto de
recebimento ou centro de recolhimento, li-
cenciado por 6rgdo ambiental competente e
credenciado por estabelecimento comercial,
observando as instru¢des constantes nos
rétulos e bulas, no prazo de até um ano,
contado da data da compra. No caso de re-
manescer produto de embalagens apds este
periodo, devem efetuar a devolugdo, desde
que vazias em até 6 meses apds o término do
prazo de validade. Devem também, manter
a disposi¢@o dos orgdos fiscalizadores, os
comprovantes de devolugdo de embalagens
vazias fornecidos pelos estabelecimentos
comerciais, postos de recebimento ou cen-
tros de recolhimento, pelo prazo minimo
de um ano.
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Os estabelecimentos comerciais devem
dispor de instalagdes adequadas para o rece-
bimento e armazenamento das embalagens
vazias devolvidas pelos usudrios, até que
sejam recolhidas pelas respectivas empresas
titulares do registro, produtoras e comercia-
lizadoras, responsaveis pela destinagéo final
dessas embalagens.

Se nao tiverem condigdes de receber ou
armazenar embalagens vazias no mesmo
local onde sdo realizadas as vendas dos
produtos, os estabelecimentos comerciais
devem credenciar posto de recebimento ou
centro de recolhimento devidamente licen-
ciado, cujas condi¢des de funcionamento e
acesso nao venham dificultar a devolucao
pelos usudrios.

Os estabelecimentos comerciais devem
também, obrigatoriamente, constar na nota
fiscal de venda dos produtos, o enderego
para devolugdo das embalagens vazias, co-
municando aos usudrios eventual alteragio
no endereco.

Os estabelecimentos comerciais, postos
de recebimento e centros de recolhimento
devem fornecer comprovante de recebimen-
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to das embalagens vazias e manter sistema
de controle das quantidades e dos tipos de
embalagens recebidas em devolugdo, com
a respectiva data.

As empresas titulares de registro, pro-
dutoras e comercializadoras sdo respon-
saveis pelo recolhimento, pelo transporte e
pela destinagdo final das embalagens vazias,
devolvidas pelos usuarios aos estabeleci-
mentos comerciais ou aos postos de rece-
bimento, no prazo de um ano a contar da
devolugdo pelos usuarios, podendo também
instalar e manter centro de recebimento.

Os produtores de equipamentos para pul-
verizacdo devem inserir nos novos equipa-
mentos, adaptacdes destinadas a facilitar as
operacdes de triplice lavagem ou tecnologia
equivalente.

Gerson Augusto Gelmini

Eng s Agr s Dr. Diretor do Centro de Fiscalizagdo de Insumos e
Conservagao do Solo — CFICS/CDA/SAA

Heloisa Sabino Prates
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Erros comuns na

pulverizacdao da batata

Hamilton Humberto Ramos
Pesquisador Cientifico - IAC/APTA - Jundiai/SP
hhramos@jiac.br

O controle quimico de pragas ¢ doen-
¢as ¢ hoje o principal meio utilizado para
a manuten¢do da fitossanidade na cultura
da batata, sendo a pulverizagdo a principal
forma de aplicagao dos diferentes produtos
fitossanitarios. Esta operagdo no entanto,
apesar de sua significativa influéncia no
custo de produgdo, € pouco entendida e con-
siderada por técnicos e operadores dentro do
sistema de produgdo, levando geralmente
a expressivas perdas de produto, tempo e
dinheiro. Dessa forma, buscando avaliar os
principais problemas existentes na aplicagéo
de produtos fitossanitarios na bataticultura
com o objetivo de elaborar treinamentos
especificos a aplicadores, técnicos e agri-
cultores do setor, o Centro Avancado de
Pesquisa Tecnologica do Agronegocio de
Engenharia e Automacdo (Centro APTA
de Engenharia e Automacgédo) do Instituto
Agrondémico (IAC), em parceria com a
Fundagdo de Apoio a Pesquisa Agricola
(FUNDAG) ¢ a BASF S.A., realizaram um
levantamento das condi¢des da aplicacao
de produtos fitossanitarios na cultura da
batata, nas regides de Vargem Grande do
Sul, Cap@o Bonito e Itapetininga, todas no
Estado de Séo Paulo, no periodo de maio
a julho de 2002. Neste artigo, tentar-se-a
analisar os problemas mais comumente
encontrados, quantifica-lo quando possivel
e propor solugdes viaveis.

Rotaciio inadequada motor do tra-
tor

Um dos principais problemas observa-
dos foi a utilizacdo de rotacdes inadequadas
no motor do trator, freqiientemente abaixo
da recomendada para o acionamento dos
pulverizadores. A rotagdo do motor do trator
tem grande influéncia sobre a eficacia da
pulverizagdo, pois interfere diretamente
na rotag@o da tomada de poténcia (TDP),
normalmente responsavel pelo acionamento
dos pulverizadores. A grande maioria dos
pulverizadores no Brasil estdo dimensiona-
dos para trabalhar a 540 rpm, portanto, uma
operagdo importante na fase de regulagem
¢ identificar qual a rotagdo no motor que
proporciona 540 rpm na TDP e seleciona-la
como rotacdo de trabalho. Quando neces-
sario, a velocidade de deslocamento mais

adequada as condi¢des da operagdo deve
ser avaliada apenas em fung¢@o da alteracdo
de marchas. A rota¢do do motor necessaria
para 540 rpm na TDP estd normalmente
especificada no proprio trator, no painel
ou nos adesivos e placas metalicas onde
se encontra a relacdo de marchas. Caso
uma rotagdo inferior a especificada seja
selecionada, interferéncias negativas sobre
o funcionamento da bomba e do sistema de
agitacdo poderao ser observadas. Na bomba,
a baixa rotagdo interfere na vazio e na sua
vida ttil. A vazdo especificada na bomba, de
80, 100 ou 150 L/min por exemplo, refere-se
avazao a 540 rpm e serd proporcionalmente
reduzida com a rotagdo. Desta forma, o
trabalho a baixas rotagdes pode fazer com
que se tenha que investir em bombas de
maior capacidade, com maior custo inicial
e consumo de poténcia do trator, para su-
prir uma deficiéncia de vazdo que poderia
ser alcangada pelo trabalho em condic¢des
adequadas. Além disso, como a lubrificagido
da bomba ¢ realizada por respingos de 6leo
proporcionados pelo impacto de partes me-
canicas moveis sobre o 6leo no carter, uma
reducdo na rotacdo de trabalho, por reduzir
a velocidade do impacto, pode prejudicar a
lubrificagdo e conseqiientemente a vida util
da bomba. No sistema de agitacdo, a baixa
rotagdo interfere tanto na agitagdo mecanica
quanto na hidraulica. Reduzindo-se a rota-
¢d0, o numero de revolucdes da hélice do
agitador mecanico ¢ reduzida proporcional-
mente, reduzindo a eficiéncia da agitagdo.
Na agitacdo hidraulica, a interferéncia se da
pela redugdo do volume de calda retornando
ao tanque. Ambas as reducdes podem inter-
ferir diretamente na eficacia dos produtos
fitossanitarios utilizados, principalmente em
fun¢do da sua formulagdo. Formulagdes PM
ou SC, por possuirem particulas s6lidas em
suspensao, tendem a se depositar no fundo
do pulverizador em condig¢des de agitagdo
ineficiente. Formulacdes de concentrado
emulsionavel (CE), cujo principio ativo ¢
um liquido ndo soluvel em 4gua (6leo por
exemplo), tendem a migrar para a superficie
nestas mesmas condigdes. Isso faz com
que, no inicio da aplicagdo, a concentragdo
de produto seja superior (PM ou SC) ou
inferior (CE) ao final, ocasionando uma
ma distribui¢@o, mesmo quando a dose por

area (kg ou I/ha) esta adequada. Em pulve-
rizadores com tanque de alta capacidade,
em condi¢des onde o ponto de aplicagdo
estd longe do ponto de preparo, a agitacio
no abastecimento ¢ efetuada com baixas
rotagdes, e o deslocamento ¢é realizado com
baixas rotacdes e/ou com a TDP desliga-
da, esta segregacdao do produto no tanque
também podera acontecer. O sintoma mais
tipico deste fenomeno ¢, na aplicagdo de
produtos PM com cores acentuadas como
formulagdes cupricas e de mancozeb, obser-
var-se areas coloridas cuja intensidade vai
diminuindo no sentido de deslocamento do
pulverizador. Para resolver este problema,
basta deixar o trator parado por pelo menos
2 minutos com o agitador ligado, na rotagdo
de trabalho, imediatamente antes do inicio
da pulverizagdo. O problema da segregacao
de produtos na calda de pulverizagdo pode
ser particularmente sentido nas proprie-
dades menores, quando da utilizacdo de
pulverizadores semi-estacionarios. Nestes
pulverizadores, o trator permanece parado
na borda da area enquanto os operadores,
arrastando compridas mangueiras, fazem
a pulverizagdo da cultura. Nesta situagdo,
além de se utilizar comumente formulagdes
PM, o trator trabalha entre 700 ¢ 1000 rpm,
com o intuito de se economizar combustivel
durante a aplicacdo, e o regulador de pressao
sempre na posicdo de maxima pressao. Tal
atitude, além de demonstrar um completo
desconhecimento das curvas de consumo,
por se acreditar que a menores rotagdes
correspondem menores consumos de com-
bustivel, resulta em situagdes bastante cri-
ticas tanto para o agitador mecanico (baixa
rotagdo) quanto para o hidraulico (minimo
retorno), ocasionando sérios problemas
de distribui¢do do produto fitossanitario
na area tratada. Tais problemas, ndo raro,
resultam na necessidade de pulverizacdes
complementares, onerando o custo de pro-
dugdo. Entretanto, a manutencao do trator
na rotacdo adequada (540 rpm na TDP)
e, quando necessario, a incorporacao de
véalvulas e alivio ao sistema, constituem-se
em solugdes simples, viaveis ¢ de baixo
custo.

Inadequacio do sistema de filtros

Outro problema também bastante
frequente foi a inadequagéo dos filtros do
pulverizador a formulag¢ao do(s) produto(s)
fitossanitario(s) em uso. Formulagdes po-
molhavel (PM) ou suspensdo concentrada
(SC), por possuirem particulas sélidas em
suspensdo na calda, podem apresentar pro-
blemas quando o pulverizador for equipado
com filtros malha 80 (80 aberturas em 1
polegada linear) ou superior. Apesar das
formulagdes estarem se desenvolvendo
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muito, o que tem permitido que alguns
pos permane¢cam em suspensdo por até
24 horas, pode ocorrer que o didmetro das
particulas de p6 seja superior ao da abertura
de peneiras muito finas. Isso faz com que
uma grande quantidade de produto pare no
filtro, formando uma pasta sobre o mesmo
que o bloqueia com freqiiéncia, obrigando
o operador a realizar limpezas constantes,
reduzindo o periodo 1til de trabalho e ele-
vando o risco de contaminagao do aplicador.
Além disso, quando uma parte consideravel
do filtro esta entupida, a agdo de sucgdo da
bomba faz pressdo sobre a parede do mes-
mo, provocando tor¢des € o rompimento da
peneira, criando espagos para a passagem
da calda e reduzindo sua vida util. Com a
utilizagdo de produtos fitossanitarios mais
recentes, cujas doses sdo expressas em g
ou ml/ha, em fun¢@o da baixa quantidade
de pd em suspensio no tanque, o problema
de entupimento do filtro é menos frequente,
apesar da retengdo também ser possivel.
Como, em ambos o0s casos, a quantidade do
produto retida pelo filtro pode ser significa-
tiva, pode-se estar aplicando sub doses do
produto e limitando sua eficacia. Para evitar
este problema, quando da utilizagao de for-
mulagdes PM e/ou SC, peneiras malha 50
devem ser colocadas em todas as posi¢des
de filtragem (bomba, linha e bicos). Pontas
que exijam peneiras malha 80 ou superior
também ndo devem ser utilizadas com estas
formulagdes.

Vazamentos diversos

Os vazamentos, por serem problemas
comuns na maior parte dos pulverizado-
res, tém a sua importancia subestimada,
tornando-se ndo raramente, “parte do
equipamento” por varios anos. Entretanto,
eles constituem uma consideravel fonte
de perdas, como se pdde observar em
diferentes situagdes durante este estudo.
Na Figura 1, por exemplo, verifica-se um
pequeno vazamento na tubulagdo de retor-
no do pulverizador que, quando avaliado,
proporcionou uma vazao de 0,675 1/min.
Considerando-se que, segundo dados forne-
cidos pelo tratorista, sdo necessarias 1h e 30
min. para aplicar o tanque de 2000 1 de agua
distribuindo 500 1/ha de calda, sendo 1 hora
gasta na aplicag@o e 30 minutos em traslado
e abastecimento, calcula-se que, por este
vazamento, perde-se calda suficiente para
tratar 1 ha a cada 2,5 dias de trabalho, ou
ainda, perde-se 1 tanque de 2000 1 a cada 10
dias. Considerando-se um custo médio de
US$12,00 a hora trabalhada do trator (de-
precia¢do, manutengdo, operador, etc.), isso
representaria um desperdicio de US$1,30
por dia s6 com a maquina, devendo-se
adicionar ainda a este total o custo relativo

ao(s) produto(s) utilizado(s). Outro
tipo também bastante frequente foi
o vazamento pelas pontas de pul-
verizagdo apos o desligamento das
barras, em fun¢do da inexisténcia
ou da manutengdo inadequada dos
sistemas de antigotejo. Em dimen-
sionamentos desta perda, determi-
nou-se que as barras perdiam 1,425
22,13 I/min ap6s serem desligadas,
0 que representava um desperdicio
de 72,7 a 108,6 1 de calda por dia,
apenas durante as manobras ao final
do talhdo. Assim, considerando-se
um volume de 500 1/ha, perde-se
nas manobras calda suficiente para
tratar 1 ha a intervalos que variam
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FIGURA 03

entre 4,6 ¢ 6,9 dias de trabalho.
Por fim, outro erro bastante
comum foi a utilizagdo dos
bicos de pulverizagdo, posi-
cionados sobre as linhas ndo
plantadas para deslocamento
do trator (Figura 3). Como
nestas linhas ndo existe cultura,
a calda pulverizada por estes
bicos foi considerada como
vazamento. Dimensionando-se
0 que representam 2 bicos (1

HleV:¥N M em cada linha) pulverizando

desnecessariamente durante

FIGURA 02

8 horas por dia, 3 dias por semana
e 10 semanas de safra (75 dias),
observou-se perdas que variaram de
16,4 a 19,4 tanques de 2000 1 por
safra (respectivamente 1,14 ¢ 1,351/
min/bico). Como se pode perceber, a
falta de manutencao do pulverizador,
ou sua regulagem inadequada, pode
ser muito mais onerosa do que o
investimento feito para manté-lo em
condigdes apropriadas de utilizacao
ou no tempo utilizado para regula-
gem e calibragdo.

CONCLUSOES

Pelo exposto, a adequada manutengio, regulagem e calibracdo do pulveri-
zador podem resultar em enormes beneficios ao produtor, através da melhoria
da eficécia dos produtos fitossanitarios e da redu¢do no custo de producao ao
aplicador, através da reducdo na exposi¢do ocupacional e a0 ambiente através

da reducdo das perdas e da contaminagdo. Trabalhos realizados pelo Centro

APTA de Engenharia e Automacao do IAC, do Instituto Agrondmico (IAC),

no Estado de Sdo Paulo, com diferentes tamanhos de propriedades, equipa-

mentos e culturas, tém mostrado que redugdes de 20 a 70% no volume de

calda aplicado é possivel, apenas trabalhando-se adequadamente a regulagem
dos equipamentos. Tais redugdes tém significado, em média, economia sufi-

ciente para adquirir um pulverizador novo a cada lano a 1 ano e meio. Estes
resultados demonstram que, através de solucdes simples, avaliadas durante a
regulagem do equipamento, uma economia significativa pode ser alcangada,

além de se contribuir para o desenvolvimento de uma agricultura sustentavel

e um uso mais racional dos produtos fitossanitarios.
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A CULTURA DO ALHO NO BRASIL

Eng® Agronomo GILMAR CARLOS MICHELON DALLAMARIA
Presidente da Associagdo Nacional dos Produtores de Alho — ANAPA e funcionario da EPAGRI — SC - anapa@baroni.com.br

A produgdo de alhos nobres no Brasil teve
inicio no final da década de 70, através de
um trabalho de um grupo de japoneses,
liderados pelo sr. Takashi Chonan, na
localidade chamada de Nucleo triticola,
municipio de Curitibanos/SC.

Nessa época, a producdo brasileira de
alhos, basicamente localizada na regido
do cerrado e centro oeste brasileiro, era
composta quase que em sua totalidade por
alhos comuns, brancos, de baixo valor
comercial. Os principais estados produ-
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tores eram Minas Gerais,

apenas 20%, producdo composta quase
que exclusivamente por alhos nobres e
roxos do sul. A concorréncia do produto
brasileiro com o produto chinés era tao
desigual que alguns técnicos do setor che-
garam a prever o total desaparecimento da
produgdo brasileira de alhos.

As importagdes de alhos chineses, que
em 1990 eram inexistentes, cresceram
expressivamente, chegando em 1995 a
40 mil toneladas.

Em 1995, a Associagdo Goiana de produ-
tores de alhos entrou com
um pedido de investigagdo
de Dumping nas importa-
¢oes de alhos chineses. O
processo, conduzido pelo
DECOM - Departamento
de Comércio Exterior, do
Rio de janeiro, 6rgdo vin-
culado ao entdo Ministério
da Industria e Comércio,
nao teve nenhuma contes-
tagdo por parte dos expor-
tadores chineses e tam-
pouco dos importadores
brasileiros, provavelmente

Goias, Bahia e Espirito

Santo. Com o crescimen- 4000 4.000 Grafico d
to da producdo de alhos 3500 | - Ialico ~aS
nobres e roxos no sul a 1mportacoes

. x 3000 H .
partir de 1978, a produgédo de alhos da China
nacional, cumprindo sua 2500 { — -
parte no acordo feito entre -

. 2000 11

produtores, atacadistas 1.400
e governo de alcancar a 1500 7 ] I 1300
auto-suficiéncia, chegou ;500 | || 1.000
a abastecer 80% do con-
sumo brasileiro no ano 900 1 |
de 1991 0 T T T T T T T T T T
Em 1991, através da ini- 92 93 94 95 96 97 98 99 00 01 02

ciativa de alguns ataca-

distas, iniciaram-se as

primeiras importagdes de alhos da repu-
blica popular da China. Despreparados,
com uma alta carga tributaria com sérios
problemas relacionados a legislagéo tra-
balhista ¢ com uma tecnologia ainda de
baixo nivel, os produtores nacionais ndo
tinham a menor possibilidade de compe-
ticdo com o produto chinés, que chegava
ao Brasil por um preco bastante inferior
ao seu custo de produgdo.

O que se presenciou, nos primeiros anos
apos o inicio dessas importagdes, foi uma
quebradeira generalizada dos produtores
e o quase desaparecimento da produgdo
de alhos comuns, brancos, do cerrado
e regido centro oeste. De um indice de
auto-abastecimento de 80%, os produto-
res brasileiros passaram a responder por

por ndo acreditarem da adogdo de medida
de tal natureza e ainda pela expressividade
dos dados apresentados pela EPAGRI de
Santa Catarina, apurou a existéncia de
dumping e aplicou a cobranca de uma taxa
de $ 4,0 dblares por caixa de 10 quilos so-
bre as importacdes de alhos provenientes
da Republica Popular da China.

A partir de 1996, as importagdes de alhos
chineses comegaram a diminuir grada-
tivamente, chegando em 2001, a uma
quantidade maxima de 13 mil toneladas,
0 equivalente ao consumo brasileiro de
um més.

No entanto, essa diminui¢do se deveu muito
mais aos acordos costurados pelos produto-
res com o setor distribuidor e importador do
que pela cobrancga do direito antidumping.

Decorre que, como a cobranga do direito
antidumping representava um valor signi-
ficativo no prego final do produto chinés,
determinados importadores passaram a
obter, suspeitamente, liminares judiciais
que os eximia do pagamento dessa referida
taxa. Pelos citados acordos constituidos pela
classe produtora, governo e importadores,
fixavam-se cotas de importacdes e ainda,
datas limites para a internalizagao dos alhos
chineses. Com o controle nos volumes a
serem importados, os pregos de mercado
mantinham-se estaveis e proporcionavam,
tanto aos importadores, quanto aos produ-
tores, uma margem de renda que permitia
a sobrevivéncia dos setores, sem que se
aumentassem os precos aos consumidores.
Esse direito antidumping, instituido em
1996, previa no momento de sua publicagdo
e teve, efetivamente, seu término em 01 de
janeiro de 2001.

Conforme previa a lei que tratava de dum-
ping, seis meses antes do seu vencimento,
a associagdo nacional dos produtores de
alhos protocolou seu pedido de revisdo com
fins de renovagdo, junto ao DECOM. Ao
contrario do ocorrido em 1996, quando o
direito antidumping foi criado pela primeira
vez, 0 governo chinés e importante parcela
dos importadores mobilizou-se, contratando
importantes empresas especializadas na area
de comércio exterior, com o objetivo de ndo
permitir a renovagdo do referido direito
antidumping.

Apesar de todos os esfor¢os em contrario, a
ANAPA e a EPAGRI, 6rgao de extensdo e
pesquisa de Santa Catarina responsavel pela
condugdo técnica do processo que durou um
ano e chegou a somar 2.500 paginas, através
da veracidade dos dados e informagdes que
prestaram, conseguiram ndo so justificar a
renovagao desse direito antidumping, como
aumenta-lo para 4.8 ddlares por caixa de 10
quilos. Esse fato desagradou profundamente
o governo chinés que passou a pressionar o
governo brasileiro pela retirada da cobranga
dessa taxa, ameacando retalia¢cdes nas im-
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portagdes de soja, carne e café brasileiros,
situacdo que preocupa muito a producdo
nacional de alhos.

Como resultado dos acordos feitos com
atacadistas e governo, a partir de 1996, limi-
tando e fixando periodos nas importagdes de

Grafico de producao de alhos no Cerrado.
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alhos chineses, a produgio nacional voltou a
crescer em ritmo acelerado, devendo chegar,
em 2002, a uma produgao comercial de 100
mil toneladas de alhos nobres, para um con-
sumo brasileiro total de 140 mil toneladas.
Apesar dos bons resultados conseguidos
pelos produtores em suas lavouras, o sul tem
mantido sua area de plantio mais ou menos
estavel, com pequenos aumentos no estado
de Santa Catarina. O grande crescimento
na produgdo nacional se verifica na regido
centro oeste e no cerrado brasileiro. O gra-
fico abaixo mostra o incrivel crescimento da
producdo de alho nessas regides, agora ja
com o plantio de sementes de alhos nobres
e roxos vernalizados. O uso de uma tecnolo-
gia, ja pronta, desenvolvidos para a cultura
durante anos pelos produtores e técnicos
do sul do Brasil, tem proporcionado aos
produtores mineiros, goianos e baianos altas
produtividades e rentabilidades.

Com as restri¢des nas importagdes de alhos
chineses, a partir de 1996, comegaram a
aumentar significativamente as quantidades
de alhos importados da Argentina, chegan-

de alhos da Argentina

6800

Grafico de importagoes

to da descapitalizagdo do produtor, somadas
a questdo da competitividade e ao aumento
de area plantada no Brasil, fizeram com que
as importagdes de alhos argentinos, para o
Brasil, ficassem reduzidas a 59 mil tonela-
das em 2001 e com uma previsao de 40 mil
em 2002. Ao contrario da China, a produgao
nacional, mesmo com forte apoio politico
e mobilizag¢do dos produtores, através de
seus orgdos de classe, jamais conseguiu
sustentar qualquer medida de restrigdes de
importacdes de alhos argentinos.

Outro Importante fornecedor de alhos ao
Brasil ¢ a Espanha. Igualmente a Argenti-
na, a Espanha se beneficiou das restrigdes
nas importagdes de alhos chineses e, de
uma exportacdo estavel de cerca de 2.5
mil toneladas, chegou a exportar 18 mil
toneladas, em 1998. A Espanha, sendo um
expressivo produtor e exportador de alhos,
e pertencer a unido européia e portanto,
muito préximo deste importante centro
consumidor, nunca chegou a causar grandes
estragos na produgdo brasileira de alhos.
No entanto, ha alguns anos atras, esse pais
iniciou a producdo de alhos a partir de se-
mentes chinesas e a exportar ao Brasil uma
producdo de menor custo e prego de mer-
cado. Mesmo assim, a desvaloriza¢ao do
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real e uma pressdo de mercado
ocasionada pela maior oferta de
produto nacional, fizeram com
que as importagdes assim, suas
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produtividades. Nessa metade
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praticados no mercado brasilei-
ro para o alho, os produtores
estdo vendendo suas sementes e
plantando um produto de muito
baixa qualidade.

A grande incognita para o setor
de produgdo nacional de alhos,
¢ o tempo que a Argentina vai
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do em 1998 a uma quantidade espantosa
de 68 mil toneladas. A partir de 2000, em
reflexo da desvaloriza¢do da moeda Real,
a Argentina foi perdendo a competitividade
frente ao produto brasileiro. As constantes
reducdes na area plantada naquele pais, fru-

nn

levar para recuperar sua eco-
nomia, sua producdo e produ-
tividade e agora ja com o peso
desvalorizado, voltar a ser competitivo e
concorrente com os produtores brasileiros.
Com relagdo a China: O governo e ex-
portadores chineses, incomodados com a
derrota sofrida para a producdo brasileira
de alhos com a renovacdo ¢ aumento do

n n?

direito antidumping, estdo pressionando
0 governo brasileiro, com possiveis reta-
liagdes nas importacdes de soja, carnes e
café do Brasil.

O ministério da agricultura e do abasteci-
mento, muito mais interessado em aumentar
as exportacdes de carnes, soja e café, retirou
todas as restrigdes as importagdes de alhos
chineses, usando a justificativa da entrada
daquele pais na Organizacdo Mundial do
Comércio.

O ministro do desenvolvimento, industria
e comércio, Sérgio Amaral, de volta de
recente missdo a China, em duas audiéncias
realizadas no més de maio, informou aos
produtores e seus representantes politicos da
pressdo do governo chinés e se disse muito
preocupado com a produgdo nacional de
alhos. Solicitou a elaborag¢@o de uma agenda
positiva, para serem discutidas formas de
o governo ajudar a producdo em eventual
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retirada do direito antidumping. A preocu-
pagdo dos produtores se fundamenta no fato
de que a China é um parceiro comercial de
grande potencial e o alho, nesse contexto,
representa muito pouco e poderia ser usado
como moeda de troca. O comércio bilateral
China —Brasil movimentou 1.5 bilhdo de
dolares em 1999, 2.5 bilhdes em 2000,
3.2 bilhdes em 2001 e nesse ano devera
totalizar 5.5 bilhdes de ddlares.

Frente a essa situagéo, os produtores usam
toda sua forca politica, composta de par-
lamentares ligados as regides produtoras,
e de outras liderangas, além do argumento
da fixacao do homem ao campo e dos quase
100 mil empregos gerados pela cultura,
como forma de pressionar o governo a
ndo tomar medidas que possam prejudicar
o setor. Além disso, ficam na expectativa
de que, a exemplo do que ocorreu com a
soja, a China com o seu espantoso ¢ rapido
crescimento econdmico, passe a consumir
todo o alho produzido, deixando de ser o
maior e mais incomodo concorrente dos
produtores brasileiros.

Em que pese todo esse quadro de incertezas
e temores, os produtores brasileiros estdo
plantando a maior safra da historia, quase
3 mil hectares superior a safra passada,
pretendendo colher mais de 100 mil tone-
ladas. Se ndo ocorrer nenhum fato novo ,
os produtores brasileiros em 3 anos, estardo
produzindo todo o alho consumido no pais
e gerando 30 mil novos empregos.
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ATACADO E GLOBALIZACA

Ponto de Vista da AgroColt

Entrevista para a Revista Batata Show,
com

Sr. Claudio Murilo de Souza Gomes, I8
diretor da empresa AgroColt, situada |
no Ceasa BH/ MG.

A Globalizacao proporcionou bene-
ficios aos Ceasas?

Certamente. Apesar de ter muito que
melhorar, a globalizagdo esté trazendo
grandes beneficios aos Ceasas pela
facilidade de encontro de outros par-
ceiros. Estamos vendo cada vez mais
no Ceasa/MGQ a circulagao de produtos
hortifrutigranjeiros, como, por exem-
plo, cebolas argentinas e outros pro-
dutos vindos de outro pais, como também
estamos presenciando empresas exportando
batatas e assim conquistando novos merca-
dos. A globalizagdo no futuro tende a ajudar
muito no comércio de hortifrutigranjeiros
no que diz respeito a conquista de novos
mercados de consumidores e possivelmente
melhores precos de venda.

Qual a importancia atual dos Ceasas na
distribuicdo de hortifrutigranjeiros no
Brasil?

A sua importancia ¢ fundamental, pois o
Ceasa ¢ o intermediario entre o produtor ¢ 0s
lojistas e supermercados. E um centro onde
estes clientes encontram todos os produtos
que necessitam, em um mesmo lugar com
um melhor prego.

Qual a situacio atual do Ceasa/MG
em relacdo ao passado e perspectivas
futuras?

O Ceasa MG esta evoluindo em todos os
sentidos, tanto na comercializagdo como
na distribuigdo dos produtos. Hoje o Ceasa
atende a toda Minas Gerais ¢ a outros es-
tados vizinhos carentes de certos produtos.
Com isso houve um grande aumento em sua
comercializagdo.

Quais sio os principais problemas e su-
gestoes de solugdes?

Hoje um dos principais problemas existen-
tes na Ceasa MG e acredito em todos os
Ceasas ¢ a inadimpléncia, onde o comer-
ciante do Ceasa ndo tem como fazer uma
venda segura e sadia, correndo um sério
risco de vender e ndo receber o valor da
mercadoria vendida.

O Ceasa no meu ponto de vista deveria

implantar um sistema de cadastro e consulta
de inadimplentes em que todos os comer-
ciantes e lojistas pudessem consultar sobre
um cliente antes de efetuar a venda. Assim
os clientes inadimplentes ¢ desonestos iriam
com o tempo sendo excluidos dos cadastros
de clientes das empresas do Ceasa, fazendo
assim com que eles parassem de comercia-
lizar neste centro.

No Ceasa MG existe 0o MLP (Mercado Livre
do Produtor), que é um local onde somente
os produtores podem comercializar produ-
tos. Este MLP ¢ totalmente sustentado pelo
Ceasa, ou seja, pelos lojistas que através dos
condominios pagos, parte é revertida em in-
vestimento para manter o MLP e arcar com
as despesas gastas pelo mesmo. Atualmente
neste local, ha varios atravessadores que ndo
sdo produtores rurais e que comercializam
produtos sem ter que pagar impostos ou
condominios ao Ceasa.

Como pode ser reduzido o nivel de
inadimpléncia na comercializacio de pro-
dutos agricolas? Quais sio os principais
motivos no crescimento desta situacao?
Como foi falado anteriormente, um sis-
tema de cadastro e consulta de clientes
inadimplentes conseguiria reduzir de forma
relevante este problema que atualmente
esta assustando a todos os lojistas do Ceasa
MG.

O principal motivo do crescimento desta
situagdo ¢ uma enorme oferta, pois com isso
os lojistas e produtores, para nao perderem
seus produtos tem que vender para clientes
que ndo tem muito crédito no mercado. Os
lojistas acabam tendo que arriscar em parte
de suas vendas para ndo terem prejuizos
maiores em relagdo a seus produtos.

Atualmente a oferta dos produtos esta
bem superior a sua procura € com
isso o produtor rural tanto quanto os
atacadistas e lojistas tem que vender
os produtos que tem em suas lojas
ou plantagdes para clientes duvido-
s0s, isto para ndo correr o risco de
perderem os produtos por prazo de
validade.

A redugdo no prazo de venda também
ajudaria na reducdo da inadimpléncia,
| pois hoje um cliente pode comprar
com prazos de até 60 dias e com isso,
os fornecedores quando forem tentar
receber deste cliente 0 mesmo, ja terd
comprado uma quantidade grande de
mercadoria e também comprado de diversos
fornecedores. O prazo ideal de venda seria
de no maximo 20 dias.

Quais os destinos predominantes das
batatas que passam pelo Ceasa/MG?

Os principais destinos das batatas que pas-
sam pelo Ceasa MG s@o supermercados,
sacoldes, restaurantes, hotéis, industrias,
lanchonetes, etc...

Vocé é a favor de mudancas na classifica-
¢do de batata fresca? Se positivo, quais as
principais sugestoes de mudancas?

Sim. Elas poderiam ser ensacadas também
em sacaria de 25 Kg. Isto faria com que o
produto tivesse uma durabilidade maior.
As batatas poderiam ser colocadas em cai-
xas plasticas. Nos sacos de 50 Kg o produto
sofre muito, motivado pelo peso. A durabi-
lidade reduz por este motivo. O carregador
também ¢ muito prejudicado, pois traba-
lhando todo o tempo carregando sacos deste
peso, futuramente eles provavelmente terdo
problemas de satide. O cliente certamente
também sai prejudicado, pois fica mais
dificil o descarregamento deste produto em
suas lojas, bancas, expositores, etc...

Qual a sua opinido sobre a classificacdo
e comercializacio da batata por aptidao
culindria e niio s6 por tamanho e aparén-
cia como é feito na maioria das vezes?
Excelente.

Hoje h4 uma grande falta de conhecimento
por parte do cliente final referente aos diver-
sos tipos de batatas que existe e para o que
serve cada tipo de batata. Com um melhor
conhecimento, o cliente conseguiria fazer
uma melhor compra e certamente compraria
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a batata de sua necessidade ficando assim
mais satisfeito.

Podemos dar um exemplo referente a batata
Asterix. Este tipo de batata tem uma cor
avermelhada. O cliente sempre procura
uma batata mais branca, pois acha que ela
pode ser de melhor qualidade. A batata
Asterix tem uma durabilidade maior do
que os outros tipos de batatas. Geralmente
o consumidor caseiro, ou seja, as donas de
casa compram batatas para fritar, cozinhar
ou para fazer massas e para este tipo de
culinaria a Asterix ¢ a mais indicada, porém
o cliente ndo esta ciente disto.

O Grupo Colt vem fazendo uma campanha
através de cartazes para que os consumido-
res venham a conhecer melhor os diversos
tipos de batatas que existem no mercado e
com isso conseguirem fazer uma compra
melhor, conseqiientemente ficarem mais sa-
tisfeitos. Mas uma campanha desta tem que
ser feita com o apoio de diversos atacadistas
e revistas do género para que consigamos
atingir um maior numero de pessoas.

Para se ter uma idéia, a Agrocolt vendia 1
caminh@o de batata Asterix por semana e
atualmente estd vendendo cerca de 2 cami-
nhoes por dia deste tipo de batata. Isto nos
mostra que os clientes estdo conhecendo
cada vez mais deste assunto, mas tem muito
ainda o que ser divulgado.

Hoje nos Ceasas tem mais atacadistas
ou produtores propriamente ditos? A
situacio de hoje é a mesma quando se es-
tabeleceram os Ceasas? O que melhorou?
O que piorou neste aspecto?

Ainda sdo os Atacadistas.

Mas pelo jeito, em pouco tempo os produto-
res irdo estar em maior nimero. Isto devido
ao alto percentual de impostos os quais 0s
lojistas e atacadistas estdo sujeitos a pagar,
sendo que a margem de lucro deste tipo de
mercadoria ¢ muito baixa. Os produtores
ndo tém tamanha tributagdo quanto os ata-
cadistas e com isso estamos vendo cada vez
mais lojistas saindo do Ceasa.

Consideracoes finais.

No meu ponto de vista, a batata no caso
especifico, onde existem varias qualidades
e estas atendem a varios tipos de culindria,
o consumidor final deveria ser informado
disto através de propaganda de TV, ou até
mesmo de panfletos e jornais. As batatas
melhores deveriam ter pregos diferencia-
dos das batatas de qualidade inferior. O
consumidor final conhece todos os tipos de
batatas somente como “Batata Inglesa” e
ndo como Bintje, Asterix, Agatha, Achat,
etc... e também ndo sabem para que cada
uma delas servem.

BATATA NO GRUPO
PAO DE ACUCAR

A batata tem uma importancia muito grande
para a humanidade, pois € o quarto alimento
mais consumido no mundo e seu grau de
importancia nao poderia ser diferente dentro
do Grupo Pao de Agucar, que ¢
atualmente o maior distribuidor
de alimentos no Brasil. No varejo,
a batata ¢ classificada como um
produto de “destino”, ou seja, um
item com alto apelo e que atrai
fluxo as lojas.

Devido a grande importancia
da batata, o Grupo Pao de A¢ticar
iniciou em meados de 2001, uma
reestruturagcdo no conceito de
compra deste importante produto.

Até o primeiro semestre de 2001, grande
parte da compra de batata era feita junto a
atacadistas (80%), e a entrega da mercadoria
era feita pelo fornecedor loja a loja. Este con-
ceito de compra nao permitia uma obtencdo de
um custo mais competitivo e um controle de
qualidade mais minucioso e padronizado, pois
era inviavel termos pessoas capacitadas e trei-
nadas para executar a inspe¢ao do produto em
cada uma das lojas da rede. O sistema acima
também impossibilitava a identificagdo cor-
reta das variedades que eram entregues pelos
fornecedores. Algumas vezes, os fornecedores
negociavam uma determinada variedade e
entregava outra.

Praticas como entrega de loja em loja pelos
fornecedores e produto embalado em sacos de
rafia ou nylon, contribuiam para o aumento de
custo e reducdo do padrio de qualidade.

A partir do segundo semestre de 2001, foi
iniciado um trabalho de reestrutura¢do no
conceito de compra de batata objetivando os
seguintes pontos:

Melhoramento do padrao de qualidade, maior
eficiéncia no abastecimento, viabilizagdo de um
programa de rastreabilidade e reducdo de custos
na cadeia de suprimentos.

Primeiramente, foi criado uma “ficha técnica”
onde todas as especificacdes exigidas pelos
clientes (consumidores finais) do Grupo Pdo de
Acgucar estavam claras. Todos os fornecedores
recebem uma copia da ficha técnica, surgindo
a partir daquele momento, um relacionamento
transparente de compra e venda entre as partes
envolvidas.

Com a centralizagdo do recebimento do pro-
duto em um centro de distribuicdo, a equipe
de controle de qualidade efetua a inspegao da
mercadoria, baseados em conceitos técnicos
definidos e padronizados. Agronomos e téc-
nicos agricolas coordenam todo o trabalho de
controle de qualidade de FLV (frutas, legumes
e verduras) no recebimento.

Através da centralizagdo, houve um ganho

Leonardo Miyao - Diretor Comercial FLV
leonardo.miyao@paodeacucar.com.br
Daniel Watanabe - Gerente de Compras
www.paodeacucar.com.br

de escala, por conseqiiéncia, uma redugao de
custo na distribuigdo das mercadorias as lojas.
Otimizagdo de transporte e recebimento da
loja de grande parte das mercadorias num vei-
culo foram duas grandes vantagens obtidas.

O estreitamento do relacionamento entre o
Grupo Pao de Agucar e os produtores rurais
gerou grandes vantagens para as duas partes
tais como: melhora consideravel da qualidade,
frescor, aumento das vendas, rastreabilidade,
seguranga de recebimento e aumento da
competitividade. Como resultado desta acao,
atualmente a grande parte da compra de batata
¢ feita junto a produtores.

O Grupo Pao de Agucar foi o primeiro a
adotar as caixas plasticas retornaveis para a
batata. Esta medida também contribuiu na me-
lhoria da qualidade, pois as caixas preservam
melhores as condigdes do produto.

Seguindo a tendéncia global do varejo,
baseando a oferta do produto de acordo com
a expectativa do consumidor (gerenciamento
de categorias), o Grupo Pao de Agucar busca
desenvolver novos conceitos de consumo
para FLV. Este trabalho s6 ¢ viavel a partir do
envolvimento do setor produtivo, visto que sdo
os produtores que podem promover as devidas
alteracdes e ajustes no processo de produgao
de novos produtos.

A batata na mesa do consumidor ja conta
com intimeras formas de consumo. Parcerias
comerciais do varejo e setor produtivo vem
produzindo interessantes resultados, com
incremento de vendas e rentabilidade através
de diferentes propostas de apresentagdo (em-
balagens), exposi¢do em lojas e campanhas
de estimulo ao consumo.

A batata merece um trabalho no minimo
mais elaborado em termos de comercializa-
¢do. Estamos certos que um setor produtivo
tdo desenvolvido como o bataticultor pode
produzir excelentes resultados.

O Grupo Pao de Agucar acredita em nossa
agricultura e conta com vocés no desenvolvi-
mento do agronegocio nacional.
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Selos de Qualidade

E cada vez mais constante a presenga no
mercado de marcas que procuram garantir
que um determinado servigo ou produto
traga atributos especificos e beneficios
desejados pelo consumidor.

Tal situagdo provém de uma mudanga
no cendrio mercadolégico em que o con-
sumidor, antes agente passivo, passa a
ter maior acesso a informacdes acerca de
processos, requisitos, beneficios e malefi-
cios associados aos produtos que consome.
Assim, torna-se mais exigente e passa a
atuar de forma mais expressiva, levando
ao conhecimento das partes envolvidas na
cadeia produtiva e 6rgdos regulamentado-
res, informagdes e expectativas sobre os
produtos que o atingem.

Por outro lado, os mercados tornam-
se cada vez mais competitivos levando a
cadeia de produgéo a selecionar com maior
rigor seus fornecedores.

Um terceiro aspecto a considerar é o
fato de que diversas situagdes ocorridas,
principalmente no setor de alimentos, levam
autoridades e 6rgdos governamentais, res-
ponsaveis pela padronizacao e fiscalizagdo
de produtos a exercer controles mais rigidos
e exigir maiores garantias quanto a qualida-
de e rastreabilidade de produtos. Exemplo é
a crise da “vaca louca” na Unifo Européia,
que exigiu de seus fornecedores, inclusive
da Inglaterra, mecanismos que permitissem
a rastreabilidade da carne, elevando assim
as restri¢cdes a importacao.

Outro exemplo recente ¢ a contami-
nagdo dos produtos de origem animal por
dioxina na Bélgica, criando desconforto ao
consumidor quanto a qualidade e seguranga
alimentar.

No Brasil, varios sistemas visam de-
monstrar ao consumidor que determinados
produtos tém caracteristicas que agregam
valor ao bem ou servi¢o ou que, de certo
modo, durante seu processamento ¢ co-
mercializagdo sdo submetidos a sistemas
de controle que garantem ao consumidor
maior qualidade e seguranga.

Desta forma, tém sido estabelecidas
por 6rgaos oficiais e também organizagdes
ligadas a varios segmentos da industria,
programas diversos de certificagao.

Organismos oficiais como o INMETRO,
tém sob sua responsabilidade, a concessdo e

o monitoramento de chancela para produtos
sob sistemas de certificagdo compulsoria.
A certificagdo compulsoria ou mandatoria
abrange produtos que possam, por falha de
qualidade, afetar a satide e a seguranga do
consumidor ou o ambiente em que vive. E
obrigacgdo do produtor ou importador sub-
meter seus produtos aos controles definidos
pelo governo, anteriormente a sua comer-
cializa¢do no mercado nacional.

Também ¢ possivel ao produtor utilizar-
se de chancelas para produtos que fabrica
e que ndo se enquadram na sistematica de
certificagdo compulsoria. Sdo sistemas de
certificagdo voluntaria em que o produtor,
por iniciativa propria, busca a certificagao
de seus produtos de acordo com normas
pré-definidas.

No caso de associagdes de produtores
ou organismos de classe, a certificagdo
voluntéria tem sido utilizada de modo a
valorizar um bem ou servi¢o, melhorando
ou até recuperando seu posicionamento no
mercado.

Uma vez que grande parte das carac-
teristicas de produtos ndo podem ser fa-
cilmente percebidas pelo consumidor, ele
busca em organismos regulamentadores ¢
outras entidades, como as associa¢des de
produtores, a seguranca da diferenciagdo
dos produtos a sua disposi¢do no mercado,
estabelecendo sua decisdo de compra.

Varios tém sido os objetivos das asso-
ciagdes em langar no mercado sua marca ou
selo de qualidade. Entre eles a ampliagdo do
market share de sua classe de produtos, de-
senvolvimento das empresas participantes,
busca de maior confianga do consumidor,
que pode escolher produtos dentro de seus
valores éticos e morais.

No mercado internacional, o frango
rotulado francés com o “label rouge” au-
mentou sua participacdo no mercado de
2% em 1970 para 25% em 1993, depois de
ter sido implementado o sistema oficial de
certificagdo. O produto tem varias carac-
teristicas que o distinguem de seu similar
mais comum e que somente poderiam ser
verificadas através de um sistema de certi-
ficagdo da produgio.

Outros exemplos sdo os sistemas de
denominagdo de origem em que uma de-
terminada regido e localidade designam
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um produto ali originado e que, portanto,
tem caracteristicas e qualidades devidas
exclusivamente ao ambiente geografico.
Enquadram-se nestes sistemas os vinhos e
queijos franceses.

No Brasil, varios modelos tém sido
observados. Um dos primeiros ¢ o Selo de
Pureza emitido pela ABIC — Associagdo
Brasileira das Industrias de Café. O produ-
to que leva esta chancela cumpre com as
determinagdes legais referentes aos niveis
permitidos de impurezas.

O Selo ABIC nao atesta a qualidade
do produto, apenas atesta a inexisténcia
de impurezas ou a presenca delas em nivel
tolerado pelas normas vigentes. E, no en-
tanto, tomado pelo consumidor, como um
indicador de qualidade.

Outro exemplo de sucesso ¢ o Selo de
Garantia ABIMA. A Associacdo Brasileira
de Massas Alimenticias tomou a iniciativa,
em 1996, de promover de forma organizada
e sistematica a regulamentacao do seu setor,
beneficiando de maneira ampla as empresas
que aderiram ao programa.

Assim, o Programa Selo de Garantia
ABIMA promove agdes que abordam toda
a cadeia produtiva desde o processamento
do produto até sua exposi¢do ao consumi-
dor nos pontos de venda. As industrias que
aderiram ao programa devem cumprir com
os requisitos de Boas Praticas de Fabrica-
¢do, hoje regulamentadas e exigidas pelo
Ministério da Saude. Sao, assim auditadas,
tém seus produtos coletados no mercado e
submetidos a analises de laboratdrio para
verificacdo de varios parametros que pos-
sam levar o consumidor a ser fraudado ou
afetar a sua segurancga alimentar.

Outras associa¢des de classe médica,
mais notadamente, elaboraram programas
de modo a endossar produtos ao alcance
do mercado consumidor, que por conter ca-
racteristicas especificas, trazem beneficios
a saude ou alertam o consumidor sobre a
adequacdo do produto a determinada dieta
alimentar. Aqui, pode-se citar o Selo Fun-
cor, emitido pela Associacdo Brasileira de
Cardiologia e que visa informar e certificar
ao consumidor que determinado produto
traz beneficios ou pode ser utilizado por
aqueles que tém restrigdes alimentares ou,
ainda, desejam adquirir produtos recomen-
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daveis ao controle de colesterol, ingestdo de
fibras, etc.

Também a SBP — Sociedade Brasileira
de Pediatria langou no mercado o Selo
SBP visando o endosso de produtos que
promovam beneficios a satde e ao desen-
volvimento da crian¢a ¢ do adolescente.
O programa tende a certificar uma ampla
gama de produtos e servigos e proteger um
mercado consumidor em que a seguranca,
especialmente, tem sido alvo de grandes dis-
cussoes em nivel internacional, resultando
em controles mais rigidos e restrigdes sobre
a utilizacdo de determinadas matérias pri-
mas e outros aditivos utilizados na produgéo
de bens que atingem o publico infantil. A
SBP tomou por base, para a elaboragdo de
seu programa de certificagdo, ferramentas
como auditorias de sistemas, produtos e
fiscalizacdo do mercado consumidor.

Outros programas tém sido elaborados
seja por forca de situagdes de mercado,
como a crise ocorrida com os palmitos co-
mercializados no mercado brasileiro ou para
adequagao as tendéncias internacionais de
certificacgdo.

E importante mencionar que, embora o
programa ou sistema de certificagdo possa
ser construido sob medida para atender a ob-
jetivos especificos, as normas e resolugdes
emanadas das autoridades governamentais,
das instituicdes normatizadoras e o proprio
Codigo de Defesa do Consumidor devem
ser sempre considerados.

Fornecer produtos e servigos diferen-
ciados, utilizando estratégias de qualidade,
seguranca, credibilidade, freqiiéncia de
entrega, promogao e consolidagdo da mar-
ca sdo ferramentas que tornam o produto
diferenciado em relagdo aos concorrentes
e, portanto constituem uma estratégia
mercadologica que, entre outros benefi-
cios valorizados, agrega valor ao produto
comercializado.

Assim, hé necessidade de pesquisar o
mercado e encontrar quais sdo os atributos
valorizados pelo consumidor para um de-
terminado servico ou produto. Incorporar
ao produto ou servigo esse conjunto de
diferengas, dar a garantia da presenca destas
diferengas no produto de forma sistematica
para distinguir as ofertas dos concorrentes é
uma alternativa ndo s6 de competitividade
empresarial, mas de sobrevivéncia.

Fornecer produtos e servicos diferen-
ciados, utilizando estratégias de qualidade,
seguranca, credibilidade, freqiiéncia de
entrega, promocao e consolidagdo da mar-
ca sdo ferramentas que tornam o produto
diferenciado em relagdo aos concorrentes
e, portanto constituem uma estratégia
mercadologica que, entre outros benefi-
cios valorizados, agrega valor ao produto
comercializado.

XII Encontro Nacional de
Producao e Abastecimento

de Batata

VI1II Seminario Nacional

de Batata Semente
22 a 24 de Outubro de 2003

Ponta Grossa — Parana — Brasil
Organizacao: ABBA — Associacao Brasileira da Batata

Objetivo:

Fortalecer a Cadela Brasileira da Batata

Temas:
Importancia da cadeia brasileira da batata
Como aumentar o consumo de batatas brasileiras
Seguranca alimentar e meio ambiente
Defesa fitossanitaria
Comércio exterior
Associativismo
Novas tecnologias

Atividades:

Palestras/Painéis/Langcamento de produtos

Dinamica de campo: agroquimicos, fertilizantes, maqui-
nas, implementos e irrigagao
Confraternizagoes/Concursos

Previsao:
1.500 participantes
50 empresas
10 a 15 paises

Batata Brasileira — Defenda esta Idéia



il Culinaria

fotos: Gilson Camargo
Texto: Rodrigo Browne

Criacao do restaurateur Robert Amorim
completa 18 anos de sucesso

40 toneladas de batatas consumidas por
ano! Essa ¢ a marca alcangada hoje pelo
restaurante Beto Batata, localizado numa
simpatica casa no bairro Alto da XV, em
Curitiba-PR. Mas para chegar a esse nimero
impressionante, muitas batatas foram des-
cascadas... O restaurateur Robert Amorim,
conhecido por todos como Beto Batata,
revela que o segredo desse sucesso esta
numa criagdo pessoal que, em dezembro
de 2002, completa 18 anos: a batata-suica
recheada. Esse prato, que se transformou
numa referéncia gastrondmica da capital
paranaense, proporciona emprego direto
para 40 pessoas e mantém um restaurante
e duas filiais de entrega em casa.

A criagdo culinaria, além de agradar os
paladares, também garante aos clientes
boas atracdes culturais com exposi¢des e
shows. “A proposta do restaurante ¢ vender
batatas. Mas, no fundamento da gastrono-
mia, tratamos da cultura que envolve o ato
de alimentar que vai desde o ambiente até
o atendimento. Tudo isso faz parte de um
conjunto”, define Beto Batata que apesar
de ser o responsavel pela chegada da batata
suica na cidade em 1990, s6 abriu o seu
restaurante nove anos depois.

Para entender melhor a trajetoria do Beto
Batata — restaurante e criador — é preciso
fazer uma pequena volta ao passado. 1984
— Sdo Pedro da Aldeia. Regido dos lagos
do Rio de Janeiro. Robert Amorim estava,
sem saber, dando seus primeiros passos em
direcdo ao seu apelido definitivo. Foi nessa
época, no litoral carioca, que Beto comprou
seu primeiro restaurante de comida alema.
No cardapio tinha um prato que servia a
batata rostie como acompanhamento. De-
cidido a mudar o perfil do restaurante ele
acabou tendo a idéia de colocar um recheio
dentro da batata. Pronto! Criou-se a batata
suica recheada.

“A minha escola ¢ franco-italiana e uma
das coisas que sempre gostei na culinaria
francesa € o en croute. Foi assim que tive a
idéia de pegar o prato principal e envolvé-lo
em sua propria guarni¢do”, lembra Beto que
para sua primeira batata criou o recheio de
queijo e presunto. Hoje sdo 21 tipos de sa-

bores diferentes, cada qual com uma carac-
teristica e, todos, com um conceito proprio.
“Meu pensar gastrondmico tem inspiragdo
na Suica que € um pais que faz fronteira com
a Alemanha, Franca e Italia — isso influencia
os meus recheios. A batata me permite viajar
pelo mundo”, considera.

De fato, a criagdo de Beto Batata chega a
sua maioridade com diversas influéncias.
Os recheios vao desde queijos franceses,
passando por bacon, mignon, bacalhau,
salmdo até a brasileirissima carne seca
desfiada. A maior preocupagdo agora ndo
¢ o recheio, mas sim, a qualidade da batata
que sera servida aos clientes. “A gente ndo
se preocupa com o preco. O que procura-
mos, como um dos maiores compradores
de batata da cidade, ¢ a matéria-prima da
melhor qualidade. Hoje nos trabalhamos
com uma versdo holandesa da Bintje. Mas
a intencdo ¢ encontrar um produtor sério
com batatas DOC (De Origem Controlada)
para uma parceria”, comenta e lembra que
esse cuidado na pesquisa da matéria prima
se estende para todos os fornecedores: do
tomate seco ao vinho, que ¢ guardado numa
adega climatizada, sem esquecer dos pratos
diferenciados e das tagas de cristais.

A maioridade da
batata suica
“made in” Brasil

Beto Batata

O Beto Batata comegou suas ativi-
dades em maio de 1999. Inicialmente
instalado num pequeno galpao anexo
a casa que hoje faz parte do restau-
rante. Sempre atras do fogao de seis
bocas, na sua cozinha aberta, Beto em
pouco tempo conquistou uma cliente-
la bem eclética. Estudantes, artistas,
profissionais liberais e politicos con-
vivem harmoniosamente no local. A
produgdo inicial vendia uma média de
50 batatas/dia. Hoje, trés anos depois
triplicou para de 180 batatas/dia.

“Na gastronomia quem serve e
alimenta deve fazer isso com prazer e
saber o que esté fazendo. O restauran-
te e a refei¢do tém sempre o antes, o
durante e o depois. Ou seja enquanto
vocé aguarda deve haver um clima.
A refeig@o deve estar saborosa, ¢ um
conjunto”, considera Beto Batata.

Essa filosofia € o principal diferen-
cial do restaurante. O atendimento ¢é
atencioso e os clientes podem apro-
veitar e ouvir no local uma boa muisica
ao vivo, além de apreciar exposigdes
sem nenhum custo a mais na conta.
“No6s procuramos privilegiar os gé-
neros musicais brasileiros — choro,
bossa nova, samba. Para isso temos
musica ao vivo diariamente além de
patrocinar na radio Educativa FM o
programa Samba de Bamba. Ja as ex-
posigdes - coordenadas pelo fotografo
Gilson Camargo - tem seu foco para a
fotografia e, ainda um pouco de artes
plasticas e cartuns”, enumera Beto.

Além do restaurante, o Beto Batata
jé abriu duas lojas para entrega em
domicilio. “No6s evitamos chamar de
delivery. Dentro do nosso conceito
preferimos chamar de ‘Beto Batata
em Casa’. E, junto com os pedidos,
queremos entregar também um pouco
do clima do restaurante. Por isso cada
batata vai acompanhada de um postal
de alguma exposicao que passou pelo
restaurante”, finaliza Beto Batata.
Servico:

O restaurante Beto Batata fica na Rua
Professor Brandao, 678.

Telefones:

41-2620840

41-363-6969 - Beto Batata em Casa
Horario de funcionamento: diaria-
mente das 11 as 24h.



BATATA SUICA
DE CARNEIRO
BETO BATATA

Recheio de Carneiro ao Molho de Carne:
fritar 1 kg da carne de pernil de carneiro
na chapa super quente, queimando as bei-
radas e deixando o interior cru.

Aproveitar a panela “queimada” e fazer o
molho com vinho tinto seco.

Picar bem pequeno alho, cebola, cenoura,
salsdo, tomilho, alecrim e fritar.

Moer na hora pimenta do reino preta.
Misture a carne, o0 molho bem espesso e
os temperos refogados.

Molho:

Usar os ossos de carneiro para fazer o
molho “Rosti”, assados e tostados

Picar cebola, alho, cenoura, salsio e torrar
na panela, colocar vinho tinto, tomate,
alecrim e deixar ferver por 4 horas. Deixe
bem reduzido e grosso, coar e adicionar
sal e pimenta do reino.

Preparo da batata

suica.

Cozinhe as batatas

Bintje levemente,

espere esfriar, des-

casque e rale gros-

seiramente.

Utilizando uma fri-

gideira antiaderente

pequena, coloque

um pouco de batata

ralada no fundo

(aproximadamente

1,5 centimetros),

coloque o recheio de carneiro ao molho e
cubra com a mesma quantidade de batata
ralada que foi ao fundo. Frite por aproxi-
madamente 10 minutos em fogo alto e 4
colheres de 6leo de canola, vire cuidado-
samente, com o auxilio de um prato, ou
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Resisténcia, durabilidade, vedagio perfeita. A Procopio Sacaria produoez, hi mais de 30 anos,
. embalagens em rifia e juta com a mais alta tecnologia em equipamentos ¢ mio-de-obra.
d Seu produto precisa de uma embalagem adequadia. £ o que vocé encontra na Procopio Sacaria.
PROCOPIO ;
meoerearn el (41) 392-1277  comercial @ procopio.com.br

Culinaria

como se vira uma panqueca (jogando para
cima). Frite por mais cinco minutos até
dourar e sirva com manteiga de hortela.

salug
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